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Luces y sombras 
de la cosecha 2012
Referentes de empresas del sector agropecuario nacional analizan la campaña 2011/12 y vislumbran las 

claves del mercado para los próximos años. La sequía, los problemas de comercialización, el aumento 

de los costos y las trabas a las importaciones son las principales preocupaciones. Ponderan la actitud 

proactiva de los productores argentinos y el rol del país como proveedor de alimentos al mundo. 
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La Comisión de Enlace presentó un tra-
bajo sobre el dinero que se gasta en cul-
tivos plurianuales. La infraestructura, 
una de las principales necesidades. P06

    actualidad     desde las rurales 

Inversión en regionales Cría en San Luis

En el norte puntano, con clima seco, 
Roberto Alric cuenta cómo le bus-
can sacar el jugo a la producción de 
terneros. P10
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entrevista

Matías Longoni y la Oncca

ACTUALIDAD

El karma de la sequía

actualidad

Análisis ganadero 

“Cuando termine este Gobierno nos daremos cuenta 
de lo que se pudo haber hecho y no se hizo”, apuntó el 
periodista, quien publicó recientemente un libro sobre 
la gestión de Ricardo Echegaray y la Oncca, analizó el 
desempeño del kirchnerismo y su relación con el sec-
tor. Además, afirmó: “El agro aún resulta ninguneado 
por los medios”. 

Crece la preocupación por la falta de agua y las pérdi-
das que afectan diferentes zonas productivas del país. 
El reclamo de los productores por ayuda económica o 
que baje la presión impositiva. 

“La oportunidad que tiene la ganadería vino para que-
darse”, analizó el especialista en ganadería, Fernando 
Canosa. El analista habló sobre la situación actual que 
atraviesa la producción de carne. Novedades, consejos 
y una oportunidad para crecer.
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CAR Mendoza
Jorge Cisterna 
(6 soc. rurales)

CHAFOR Chaco, Formosa
Dr. Dario E. Laurita
(11 soc. rurales)

CORRIENTES
Gerardo Condado
(18 soc. rurales)

CARSFE Santa Fe
Francisco Mayoraz
(32 soc. rurales)

FARER Entre Ríos
Flavio Izaguirre
(20 soc. rurales)

CARBAP Buenos Aires 
y La Pampa
Alberto Frola
(112 soc. rurales)

RIO NEGRO Río Negro
Luis Sacco
(13 soc. rurales)

CHUBUT Chubut
Leonardo Tedesco
(7 soc. rurales)

FIAS Santa Cruz
Raúl Castañón 
(10 soc. rurales)

FERUJUY Jujuy
Pedro Pascuttini

FEDERSAL Salta
Martín de los Ríos

CARTUC SM de Tucumán
Victor Pereyra 
(6 soc. rurales)

FAAS Santiago del Estero
Omar Chiatti 
(15 soc. rurales)

CARTEZ Córdoba, 
San Luis, La Rioja, 

Catamarca
Néstor Roulet

 (29 soc. rurales)

Las Bases, 
el medio con mejor llegada 
dentro del campo argentino
un periódico que RECIBEN mensualmente 65.000 productores 
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Pocos días han transcurrido desde el 
inicio del 2012 y ya es notable la con-
tinuidad de un fenómeno climático, que 
por recurrente, no deja ser trascendente. 
En efecto, lo que sólo se advertía en al-
gunas regiones, como la Patagonia, hoy 
se ha extendido  a amplias zonas del país 
produciendo consecuencias sumamente 
gravosas a los productores en general.
Esta sequía irrumpe en un momento en 
donde, a la vez, el campo se encuentra 
cursando otra seca, que es la de los in-
gresos que no cubren sus costos. 

Veamos un poco ambos fenómenos. 
Es cierto que la contingencia climática 
como una sequía abrasadora no es fácil 
de precedir y por tanto no puede atri-
buirse responsabilidad al Estado por tal 

LA SECA

situación. Sin embargo, lo que también 
es cierto, es que la tan constante como 
abusiva presión fiscal que el sector viene 
tolerando desde hace años, debió ser el 
disparador para la formulación de pro-
gramas de emergencia verdaderamente 
activos y que ayuden a superar los fe-
nómenos climáticos adversos. Vemos 
por estas horas correr con ayudas cuyos 
montos resultan irrisorios frente a la 
acumulación de recursos que el campo 
ha entregado en concepto de retencio-
nes, impuestos nacionales, provinciales 
y pérdidas de precio de mercado.

La nueva Ley de Emergencia, de 
no muy larga aplicación en el tiempo, 
muestra que la misma está formulada 
para una zona, región o cultivo, cuya 
significación económica sea acotada, 

en muy amplias zonas del país. Claro 
está que sin políticas no habrá instru-
mentos y sin éstos las ayudas serán rela-
tivas e ineficaces para atender la totali-
dad del fenómeno.

Si año tras año el campo realiza apor-
tes extraordinarios vía retenciones, 
justo sería, la creación de un fondo que 
pudiese, como en el momento actual, 
socorrer a quienes lo están perdiendo 
todo.

La otra seca a la que referenciamos, 
es la carrera entre costos de producción 
y los valores de venta, en donde la in-
flación solapada (la real), ha puesto en 
situación de alerta a la mayoría de las 
producciones que afrontan fuertes subas 
de insumos, mano de obra y servicios, 
frente a valores de venta que aunque 
nominalmente importantes, muestran 
los evidentes problemas que resultan de 
un tipo de cambio casi quieto e infla-
ción (la segunda más alta de América) 
y salarios volando por encima del 25%.

Ambas sequías, las del clima y la de 
los resultados económicos, merecen por 
parte del Gobierno Nacional un nece-
sario y urgente replanteo de las reten-
ciones a las exportaciones, de tal forma 
de dar mayor capacidad de recuperación 
a los productores afectados. Resulta cla-
ramente ilógico tener que auxiliarlos 

Juan Goya
Vicepresidente 1ro. de CRA 
(conf. Chubut)

pero no es un instrumento idóneo para 
un problema gravísimo que se extiende 

con fondos nacionales al mismo tiem-
po que por la ventanilla de la comer-
cialización se les quita, vía retenciones 
gran parte de su resultado económico, 
situación que se agrava, aún más, cuan-
do se trata de granos cuya comercia-
lización se encuentra intervenida, al 
punto de quitar otro porcentual im-
portante al precio final.

En consecuencia, si se sigue hacien-
do lo mismo, otorgando subsidios con 
cuentagotas, con la misma política fis-
cal, igual sistema de comercialización, 
no podemos esperar resultados diferen-
tes, sólo una decidida modificación de 
las políticas actuales y un compromiso 
serio del Estado en socorrer efectiva-
mente a los productores afectados, po-
drá modificar el gravísimo cuadro se si-
tuación, en un año que augura, ser muy 
pero muy largo.

   P3 CRA · Las bases

“Esta sequía irrumpe 
en un momento en 
donde, a la vez, el 
campo se encuentra 
cursando otra seca, 
la de los ingresos”.

“Ambas sequías, las 
del clima y la de los 
resultados económi-
cos, merecen por un 
necesario y urgente 
replanteo”.

EDITORIAL



“La importancia del agro, siempre fue 
igual, más allá del precio y la mayor de-
manda actual”, arrancó Matías Longo-
ni, uno de los prestigiosos periodistas 
del sector agropecuario quien traza un 

Matías Longoni

“Cuando termine este gobierno 
nos daremos cuenta de 
lo que se pudo haber hecho 
y no se hizo”

El periodista, que publicó recientemente un libro sobre la gestión de Ricardo Echegaray y la 
Oncca, analizó el desempeño del kirchnerismo y su relación con el sector. Además, afirmó: “El 
agro aún resulta ninguneado por los medios”.

AUTOR José N. Olivera
Especial para LAS BASES

panorama del sector, reconociendo que 
atraviesa, una vez más, un momento muy 
crítico por diversos factores. Atribuye a la 
salida de la convertibilidad y al cambio de 
los precios internacionales de los produc-
tos del agro, el gran flujo de divisas que 
comenzó a  llegar al país.

También señala como una falencia de 
los medios de comunicación la poca re-
levancia que se le da al sector, a pesar de 

ser vital –desde siempre- en la economía 
nacional. “Si bien en los últimos años, los 
medios gráficos le han dado al sector ma-
yor importancia –según Longoni- aún 
resulta ninguneado porque, por ejemplo, 
en los medios audiovisuales, no ocupa 
espacios con posibilidades de rating”. Y 
continuó: “Sólo hay programas en radio 
y televisión de madrugada, en horarios 
marginales”, se queja. 

LAS BASES: ¿Se ha 
aprovechado el gran flujo 
de capitales que hubo los 
últimos diez años? 

MATÍAS LONGO-
NI: Yo creo que el go-
bierno de los Kirchner 
deberá ser juzgado por 
el lucro cesante. Es una 
etapa de la historia, que 
cuando termine la pa-
rafernalia del relato, nos 
daremos cuenta de todo 
lo que pudo haber hecho 
y no se hizo. Nos dare-
mos cuenta de las mara-
villosas chances durante 
estos diez años, por una 
situación de precios re-
lativos, de ingresos  de 
divisas, gracias a la de-
valuación, por el viento  
de cola internacional y 
por la competividad de 
la economía agropecua-
ria. La sensación que me 
da es que la base del país 
no ha cambiado  dema-
siado. No tenemos más 
Estado que hace diez 
años. Las últimas obras 
importantes de infraes-
tructura son de la década 
del 90. Tuvimos ingresos 
excepcionales y los gas-
tamos haciendo política 
berreta. No sentamos las 
bases para un modelo de 
desarrollo duradero.

LB: Pero los produc-
tores, también ganaron 
mucha plata…

Ha habido un proce-

so de reinversión muy fuerte tranqueras 
adentro. No hay que olvidarse que no ha 
habido mucho crédito para impulsar la 
producción. 

El periodista también destaca que, por 
diversas causas conocidas durante la dé-
cada del 90 desaparecieron aproximada-
mente 120.000 productores, pero este 
proceso, durante los gobiernos de los 
Kirchner no se detuvo. “Tuvieron flujo de 
capitales -agrega- tuvieron una enorme 
caja en el Estado, podrían haber llevado 
adelante una buena política agropecua-
ria. Sin embargo, se dilapidó porque el 
proceso de concentración se intensificó. 
Trasladando ingresos de los productores 
a los acopiadores y exportadores, en lugar 
de usar lo recaudado por las retenciones 
en políticas de desarrollo y fomento para 
el campo. También se podría haber avan-
zado con la titularización de las tierras, 
que es aún una asignatura pendiente que 
recién ahora se discute en el Congreso. 
Ni siquiera hemos desarrollados grandes 
obras viales”.

El protagonismo de la Oncca
A fines de 2011, Matías Longoni pre-

sentó su libro sobre el desempeño de Ri-
cardo Echegaray en la función pública, 
con especial análisis de lo que se hizo en 
la Oficina Nacional de Control Comer-
cial Agropecuario (Oncca). 

LB: ¿Cuánto ha contribuido la Oncca 
como instrumento de esa política?

Era el único organismo capaz de de-
sarrollar políticas agropecuarias eficaces 
desde el Estado. Nació en 1996 para 
subsanar la desaparición de las juntas 
de granos y de carnes. Con el retroceso 
del Estado, el mercado, sobre todo el de 
carnes, se descontroló. Actuaban verda-
deras bandas sin ningún tipo de control, 
que aprovecharon para hacer negocios 
turbios. La Oncca en sus comienzos, em-
pezó a recuperar terreno, controló opera-
dores y hasta 2008, que comienza su real 
decadencia, detentó un verdadero presti-
gio entre los productores. Tenía mucha 
información valiosa que hoy no existe. 
Esta información está en poder de unos 
pocos funcionarios y no es pública. Estos 
datos son centrales para delinear políticas 
públicas efectivas. 
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“La Onnca era el único organismo capaz de desarrollar políticas agropecuarias eficaces desde el Estado”, señaló.

“Ha habido un proceso de reinversión 
muy fuerte tranqueras adentro. No hay 
que olvidarse que no ha habido mucho 
crédito para impulsar la producción”.



LB: ¿Y qué pasó en 2008?
Primero empezó a perder el prestigio 

que tenía, después funcionarios, es decir, 
Guillermo Moreno, se apoderaron de esa 
información, que se volvió secreta y se 
convirtió en un instrumento discrecional 
y de apriete. Finalmente, Cristina Kirch-
ner, en marzo de 2011, decretó la diso-
lución de la Oncca. Con lo cual no sólo 
postergó la discusión legislativa, sino que 
anuló el único organismo con capacidad 
de delinear políticas públicas agropecua-
rias. Si ella, tal cual dice en los discursos, 
hubiera querido mejorar el rol del Es-
tado en la economía, hubiera cambiado 
ese organismo por uno más transparen-
te, con la participación de la comunidad 
agropecuaria. No hizo nada de eso. Por el 
contrario pasó su presupuesto, su perso-
nal y las funciones a la órbita del secreta-
rio Moreno, con lo cual ese organismo se 
convirtió en algo oscuro, que no publica 
datos y que sigue asignando permisos de 
exportación agrícola por 25.000 millones 
de dólares, sin ninguna regla que lo ava-
le. En síntesis, esta secretaría de More-
no, maneja los 3000 millones, pero ya no 
informa ni publica en el Boletín Oficial 
quién lo recibe ni por qué. No sólo hay 
un  manto de impunidad, sino un man-
to de hermetismo que hoy permite que 
hagan lo que quieran sin ningún tipo de 
control ciudadano.

LB: ¿Por qué los dirigentes del campo 
y las entidades con el movimiento con-

Oncaa, 
fuera de control

Antes que termine el año, Matías 
Longoni publicó “Fuera de control”, 
un libro que reconstruye la vida públi-
ca de Ricardo Echegaray, un funcio-
nario clave durante los gobiernos que 
se sucedieron desde 2003. “El perso-
naje es casi una excusa: su derrotero 
simboliza el menosprecio que sienten 
quienes gobiernan la Argentina por 
los trabajadores del propio Estado, 
por la ética y transparencia en la fun-
ción pública y por la construcción de 
políticas orientadas al bien común”. 

El libro apunta que Echegaray fue 
protagonista de una veloz carrera en 
varios de los principales organismos 
de control del Estado que no hubiera 
sido posible de no mediar una decisión 
del matrimonio Kirchner. Uno emble-
mático para el sector es la Oncca.

El libro publicado por Planeta, mues-
tra una cara oculta del kirchnerismo, 
“la que hoy muchos no desean ver”, 
se destaca en la venta del libro. El 
trabajo confirma, con testimonios y 
pruebas concretas, que el actual titu-
lar de la Afip recibió formación militar 
en tiempos de la dictadura dentro de 
la Marina. 

seguido en 2008 no pudieron producir el 
cambio anhelado en aquellos días?

Es  verdad, no pudieron producir el 
hecho político que hubiera permiti-
do  capitalizar todo aquel movimien-
to. Tal vez la estrategia equivocada fue 
volcarse a la política tradicional, a los 
partidos políticos. Fueron a pelear en 
el terreno de los políticos. En realidad, 
tal vez, deberían haber preservado la 
Comisión de Enlace y haberla conver-
tido en una gran confederación. Hacer 
lo que han hecho los industriales con 
la UIA. Eso les hubiera dado fuerza y 
se hubiera convertido en un verdadero 
factor de poder.

LB: Pero el individualismo es endémi-
co en nuestro país…

Sí, es verdad, pero es muy grave en la 
política, por la responsabilidad social 
y pública. Por ejemplo, Julián Domín-
guez, el ex ministro de Agricultura, 
Ganadería y Pesca de La Nación, es 
una muestra palmaria de esta política 
berreta. Accedió al cargo con el sólo 
objetivo de dividir a la Mesa de Enlace. 
Para distraer, para entretener y su único  
objetivo fue superar el peor momento 
político que tuvo este gobierno, que fue 
en el 2008. Un Ministro está para dise-
ñar y llevar adelante una política para 
el sector y Domínguez no hizo nada. 
Sin embargo, fue premiado por su éxi-
to. Hoy es el Presidente de la Cámara 
de Diputados.

LB: ¿Qué espera el sector para  el corto 
y mediano plazo?

Este es un año bisagra. Los costos es-
tán subiendo en dólares y los precios 
no están con un crecimiento sostenido. 
Se sembró con costos en alza y se va 
a cosechar seis meses después con pre-
cios en baja. Esto quiere decir que será 
un año delicado. Además, está la dis-
torsión que provoca la intervención an-
tojadiza de (Guillermo) Moreno, que 
sólo traslada capital de los productores 
a cinco cerealeras, multinacionales.

LB: ¿Cómo se soluciona esto?
La gente, como la plata alcanza para 

todos, no atiende el problema de asis-
tir al mayor desfalco del siglo que lleva 
adelante el señor Moreno, con el tras-
lado a las multinacionales de las ga-
nancias de los productores. Desde hace 
cinco años, por ejemplo, en el caso del 
trigo, existe una transferencia fenome-
nal de recursos de un sector, el produc-
tivo, a otro, las exportadoras. Y todo 
esto amparado por un Gobierno que 
se dice nacional y popular. En realidad, 
lo que está haciendo es concentrando 
la riqueza en pocas manos. Ha priva-
tizado las retenciones. En realidad, 
tal vez cuando comience el período 
de  escasez, nos demos cuenta de estas 
barbaridades, como por ejemplo la des-
aparición de 12 millones de cabezas de 
ganado, por la intervención de Moreno 
en el mercado.
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En Mendoza, un productor debe inver-
tir todos los años en infraestructura para 
evitar que las heladas y el granizo dañen el 
membrillo y la manzana. De igual modo, 
Tucumán, a pesar del encarecimiento de 
los fertilizantes y de los agroquímicos, tra-
baja para que la región sea la mayor pro-
ductora de limones. También en la zona 
del litoral, con una mirada a largo plazo, 
realiza los raleos necesarios en los pinos 
con mano de obra especializada para que 
al cabo de 8 a 10 años puedan ser vendi-
dos para pulpa o madera manufacturada. 

La diversidad productiva de la Argen-
tina es significativa y colabora en el for-
talecimiento de las economías regionales, 
motor económico en distintas zonas del 
país. Tal es su importancia que en el ejer-
cicio 2010/11, en concepto de gastos e 
inversión fueron consignados 16.693 mi-
llones de pesos para la producción de los 
cultivos plurianuales, que se caracterizan 
por el mayor empleo de mano de obra y 
por la  intensidad en el uso de la tierra. El 
destino de la inversión se divide en costos 
propios de la plantación, como implanta-
ción, mantenimiento y cosecha, y costos 
indirectos de la plantación, como de es-
tructura, administración, financiamiento e 
inversiones de bienes durables como ma-
quinarias y mejoras. 

Estos datos fueron exhibidos a la pren-
sa por la Comisión de Enlace con la pre-

sencia de Rubén Ferrero de CRA; Hugo 
Luis Biolcati de Sociedad Rural Argen-
tina; Carlos Garetto, de Coninagro; y 
Julio Currás, de Federación Agraria Ar-
gentina. La investigación fue financiada 
por el Fondo Federal Agropecuario y con 
el soporte del Movimiento Crea.

Año tras año se destinan unas 2,22 mi-
llones de hectáreas dedicadas a distintos 
cultivos plurianuales con una producción 
en el ejercicio anterior de casi 50 millo-
nes de toneladas.

De otros trabajos solicitados a Crea se 
desprende que el sector agropecuario en 
el ejercicio 2010/11 invirtió 185.715 mi-
llones de pesos. En agricultura (cultivos 
anuales extensivos) 70.156, en ganade-
ría bovina de carne 83.262, en lechería 
15.604 y en cultivos plurianuales 16.693 
millones de pesos.

Los cultivos plurianuales tienen la ca-
racterística que en relación al tiempo de 
ocupación de la tierra y la vida de la plan-
ta, son superiores a un año, y ese largo 
plazo potencia la incertidumbre sobre los 
permanentes cambios que presenta el ac-
tual contexto. Suelen ser de producción y 
cosecha anual. Los dirigentes destacaron 
la importante participación de la mano 
de obra en el sector de la implantación y 
la cosecha, que implica un 44% prome-
dio del gasto e inversión total realizada 
por este tipo de producciones que se de-
sarrollan en 22 provincias argentinas. Es 
seguida por los insumos, con el 14%; la-
bores, con el 10% y fletes con el 9%.

Al respecto, Rubén Ferrero sostuvo que 
“más allá que las 
grandes exporta-
ciones, son de los 
commodities que 
salen de la Pampa 
Húmeda, el verda-
dero desarrollo fe-
deral proviene de 
las economías re-
gionales y muchas 
veces no tenemos 
en cuenta la can-
tidad de mano 
de obra que traen 
aparejadas”.

Por su parte, Al-
fonso Maculus, 
referente de la 
Cofederación de 
Tucumán (Car-
tuc) y Pro secreta-
rio de CRA, con-
sultado por LAS 
BASES,  afirmó 
la importancia de 
estas actividades 
respecto a la gene-
ración de trabajo 
local y la cantidad 
de inversiones re-
gionales. “Hay que 
destacar la mano 

de obra que es por donde pasa el 
desarrollo del país”. Entre otras 
problemáticas, en la mayoría de 
las provincias estas producciones 
tienen la necesidad de riego, salvo 
en la Mesopotamia, “y es donde el 
Estado debe colaborar para mejo-
rar los rindes”. 

Dando el lugar que corresponde, Ferre-

Regiones

Si bien la producción argentina de cul-
tivos plurianuales se desarrolla en todo 
el país, se destacan dos grandes regio-
nes: la Cordillerana y la Litoral. La pri-
mera se  divide en Noroeste, Cuyo y Pa-
tagonia, y la región Litoral en Nordeste 
y Centro.

Las regiones Noroeste y Cuyo con-
centran la mayoría del total de gastos 
e inversiones del ejercicio 2010/11. En 
particular Mendoza y Tucumán, las cua-
les suman el 41% del total de gastos e 
inversiones desarrollados en el país.

Mapa Argentina, por provincia 
Gasto e inversión mill. de $ 
campaña 2010/11

ro puntualizó que “las economías regio-
nales son actividades muy importantes 
que colaboran con el arraigo. Es trabajo 
para quienes estamos al frente de las en-
tidades de que no desaparezcan sino que, 
por el contrario, crezcan”.

En la misma sintonía, Juan Pablo 
Karnatz, vocal por la Federación de 
Asociaciones Agropecuarias Santia-
gueñas (Faas), consideró que “las eco-
nomías regionales terminan sufriendo 
los mismos desmanejos y políticas in-
tervencionistas que el trigo y el maíz, 
con el agravante de que al estar en zo-
nas marginales enfrentan costos extras, 

como un flete alto”.
Cabe destacar que por ser cultivos que 

necesitan varios años para llegar a una 
etapa productiva óptima se lleva a cabo 
una importante inmovilización de re-
cursos en el proceso de implantación y 
desarrollo biológico, lo que suele cons-
tituir altas barreras de entrada y salida 
en estos cultivos. “Es por ello que como 
la recuperación de la inversio´n es a 
largo plazo tenemos que trabajar para 
que se instrumente a nivel nacional un 
financiamiento que acompañe a cada 
una de estas actividades”, determinó el 
presidente de la entidad ruralista.

Currás, Biolcati, Ferrero y Garetto, presentaron los resultados de la investigación.

La producción de limón, una de las más que tracciona en Tucumán.
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Trabajo de la Comisión de Enlace

La infraestructura 
es fundamental para 
desarrollar cultivos 

plurianuales que 
motorizan 

pueblos y ciudades 
en todo el país.

AUTOR Sandra Capocchi
sandra@lasbases.com

¿Cuáles son los culti-

vos plurianuales?

Manzana, pera, membrillo, durazno, 

ciruela, cereza, damasco, nectarín, 

banana, arándano, yerba mate, té, 

pino, eucaliptus, álamo, sauce, limón, 

naranja, pomelo, mandarina, caña de 

azúcar, uva de mesa, uva para vinifi-

car/mosto, uva pasa, olivo conserva, 

olivo aceite, nuez de nogal, nuez de 

pecán, almendro, palta, jojoba e higo.

Fuerte inversión 
en economías regionales



Desde CRA manifestaron profunda 
preocupación por las implicancias ne-
gativas que resultarán de la aprobación 
del proyecto de Ley 001-PE-2011, de 
Extranjerización de la Tierra que regu-
lará la inversión en tierras argentinas. 

“Restringe de manera arbitraria la 
inversión hacia el sector agropecuario 
argentino, está diseñado con un ele-
vado grado de desconocimiento sobre 
la materia al no contar con un análisis 
profundo y sin 
información creí-
ble y el proyecto 
se inclina hacia 
la pérdida del fe-
deralismo, pues 
las provincias no 
tienen potestades 
sobre el nuevo ré-
gimen”, expusie-
ron desde CRA.

“Las implican-
cias de la apli-
cación de la ley 
serán de una pér-
dida de facultades 
de las provincias, 
menor flujo de 
inversiones hacia 
el sector agrope-
cuario y hacia las 
provincias, menor 
ingreso de divisas 
y un menor gra-
do de tecnología 
aplicada sobre 
todo a largo plazo, potenciándose aún 
más en regiones que no están en la ac-
tualidad desarrolladas en materia eco-
nómica y tecnológica”, dijeron en CRA. 

“Consideramos necesario que Argen-
tina adopte una estrategia de atracción 
de inversión local y extranjera hacia el 

Implicancias de la Ley de tierras
Preocupación en cra

La posición de CRA y las 
reflexiones del legislador 

Ricardo Buryaile. 

sector agropecuario, manteniendo los 
actuales marcos normativos que incen-
tivan la inversión privada, sea en tierras, 
recursos humanos o en infraestructura, 
potenciando la producción y el empleo 
agropecuario y siempre protegiendo al 
medioambiente”, apuntaron. 

La voz de Buryaile
El Diputado Nacional por Formosa, 

Ricardo Buryaile, ex vicepresidente de 
CRA, aclaró algunos conceptos sobre la 
flamante Ley de Protección al dominio 
nacional de tierras y subrayó los puntos 
débiles de la iniciativa del Poder Eje-
cutivo. “Debemos ser conscientes que 
nuestro país y el desarrollo de las di-
versas regiones depende fuertemente de 

dustria, la inmigración, la construcción 
de ferrocarriles y canales navegables, la 
colonización de tierras de propiedad na-
cional, la introducción y establecimien-
to de nuevas industrias, la importación 
de capitales extranjeros y la exploración 
de los ríos interiores, por leyes protec-

Ricardo Buryaile
ex vicepresidente de CRA, 
diputado nacional (formosa)

las inversiones nacionales o extranjeras 
y por ello, cuando legislamos debemos 
hacerlo como dice nuestra Constitución 
Nacional en el artículo 75, inciso 18: 
“Proveer lo conducente a la prosperidad 
del país, al adelanto y bienestar de todas 
las provincias (…) y promoviendo la in-

toras de estos fines y por concesiones 
temporales de privilegios y recompensas 
de estímulo”.

“Es por ello –resume Buryaile- que no 
debemos equivocarnos y confundir la 
compra de tierras por extranjeros en el 
país con la quita de soberanía al Estado 

y a los argentinos”. Buryaile se preguntó 
“¿Cómo puede ser que diputados de la 
Nación confundan el concepto de sobe-
ranía con el de dominio?”. El legislador 
explicó que si un extranjero adquiriese 
la titularidad de dominio de un inmue-
ble rural, obtiene su propiedad, pero ja-
más puede llegar a ser el “soberano” de 
dichas tierras, porque es el Estado Ar-
gentino quien mantiene esa soberanía.

Por otro lado, en la iniciativa aprobada 
se toma a la tierra como “recurso no re-
novable escaso y estratégico”. La tierra 
es un recurso renovable, que se puede 
regenerar por procesos naturales, con el 
tiempo y los cuidados necesarios. 

Entre las debilidades de la propues-
ta, se destaca que “no logra explicar 
con sustento técnico ni científico, para 
qué legislar”. Buryaile destaca también 
que no se contempla la potestad de las 
provincias sobre la tierra como recurso 
natural”. 

“Esta ley es para evitar la extranjeri-
zación de la pampa húmeda”, sentenció 
Buryaile. Y explicó: “Pareciera que acá 
lo único que preocupa es dónde se siem-
bra soja, cuando en realidad tenemos 
que mirar a una Argentina que es mu-
cho más grande. ¿Saben adónde van las 
inversiones de las que estamos hablan-
do? A Santiago del Estero, a Misiones, 
a Formosa, a la Patagonia. Nadie vende 
una hectárea en Pergamino o en Venado 
Tuerto. Pido que cuando hablemos de 
lo que tiene que ver con estos procesos, 
hagamos abstracción de que en la Ar-
gentina no todo es soja”.

“No debemos confun-
dir la compra de tie-
rras por extranjeros en 
el país con la quita de 
soberanía al Estado y a 
los argentinos”.

La nueva Ley “restringe arbitrariamente la inversión hacia el sector agropecuario argentino”, advierten desde CRA.

Currás, Biolcati, Ferrero y Garetto, presentaron los resultados de la investigación.

La producción de limón, una de las más que tracciona en Tucumán.
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Muchos productores de trigo reali-
zaron la recolección y se fueron dando 
cuenta de la dramática situación que 
enfrentarán cuando haya que pagar las 
facturas del contratista de trilla, fletes 
e insumos utilizados en la implanta-
ción y protección acordados para li-
quidar a cosecha. Dada la situación de 
mercado actual, es muy difícil trans-
formar el trigo en dinero para poder 
cancelar los compromisos comerciales 
o fiscales. Esta situación afecta la ca-
dena de pagos en el interior, ya que el 
trigo desde siempre cumplió funcio-
nes de alivio financiero en ésta época 
del año.

En este momento, muchos agricul-
tores toman conciencia de las cuentas 
en rojo que deja el trigo 2011/12. “A 
muchos no les alcanzará lo cobrado 
para pagar todas esas cuentas, compli-
cándose la implantación de cultivos de 
segunda. Por otro lado, se notan difi-
cultades para la obtención de créditos, 
situación que se endureció particular-
mente en los últimos 30 días”, sostu-
vo Santiago del Solar, miembro de la 
comisión directiva de los Consorcios 
Regionales de Experimentación Agrí-
cola (Crea). 

El productor de trigo perdió poder 
adquisitivo con relación a años ante-
riores y ve muy complicada la siembra 

Cadena comercial afectada

Pese a los anuncios de liberación de exportaciones, se mantiene un 
descuento superior a 40 dólares por tonelada en el precio que 
reciben los agricultores.   

Problemas de comercialización

Siembra		  Mayo	      Julio 	           Diciembre
Precio ($/t)
Siembra ($/ha)
Siembra (qq)

802
140
1,75

717
140
1,95

506
180

3,55

de granos finos en la campaña próxima. 
Más allá del amargo recuerdo del bajo 
precio a cosecha en 2011, que reducirá 
significativamente  el área por sembrar 

Crea, la implantación de un cultivo 
de trigo en la campaña 2012/13 en el 
oeste de Buenos Aires, si se realizara 
hoy, exigiría 330 u$s/ha. Es decir, para 
sembrar 100 hectáreas el año que vie-
ne, debería invertir el ingreso neto (no 
la ganancia) de 140 hectáreas recolec-
tadas en la actual campaña.

Otra forma de evaluar el deterioro 
del poder adquisitivo del productor 
es considerar el costo de la operación 
de siembra en quintales de trigo. En 
la implantación del otoño de 2011, se 
debían vender 1,75 quintales de trigo 
para pagar los 140 pesos que costaba 
sembrar una hectárea. Con los valores 
actuales del cereal, se deben vender 
3,55 quintales para pagar los 180 pe-
sos que se cobran hoy por sembrar una 
hectárea de segunda.

Algo parecido pasa con el costo de 
cosecha. Cálculos efectuados por Ve-
jrup muestran que este ítem exige ven-
der el 13% de la producción con los 
rindes medios de la zona en la cam-
paña 2011/12, 
contra el 6,9% del 
ciclo previo (88% 
más).  

Otro indicador 
del deterioro el 
poder de compra 
del productor tri-

Para sembrar 100 hectá-

reas en 2012/13 habría 

que invertir el ingreso neto 

(no la ganancia) de 140 

hectáreas recolectadas en 

la actual campaña.

guero es “el precio de dolor”. Es el valor 
al cual se equilibran costos e ingresos 
en cada zona de producción. Para la 
campaña 2011/12, ese valor asciende a 
180 u$s/t. en un campo arrendado de 
la zona de Tres Arroyos, lo que resulta 
33% superior al que paga el mercado 
por el Disponible.

“Este fenómeno se produce porque 
bajó el mercado internacional pero, 
sobre todo, porque persiste el des-
cuento en el precio por la comerciali-
zación cuotificada”, apunta Del Solar. 
El precio FAS teórico del trigo según 
el Minagri a comienzos de diciembre 
marcaba 165 u$s/t, mientras que el 
Disponible cotizó a 120 u$s/t. Se man-
tiene un descuento de 45 u$s/t sobre 
el valor de paridad, “asociado a la gran 
disponibilidad de cereal el viejo de la 
campaña 2010/11, que aún no se pudo 
comercializar, al que se agregan los 13 
millones de toneladas que están ingre-
sando por la cosecha 2011/12”, conclu-
yó el empresario.     

Deterioros del 
poder adquisitivo triguero

Dada la situación ac-
tual del mercado es 
muy difícil convertir 
el trigo en dinero para 
cancelar compromisos.

en 2012, quien se anime a hacerlo de-
berá poner más de lo que cobró en la 
trilla para mantener el área implantada 
con el cereal.

Hay que ver las cuentas: el propieta-
rio de un campo triguero del oeste de 
Buenos Aires, que cosechó 3,5 tonela-
das por hectárea, obtendrá un ingreso 
neto de 235 dólares por hectárea (u$s/
ha), una vez descontados los gastos de 
comercialización (fletes, comisiones, 
etc). En esta zona, el flete al puerto 
(330 km), según la Confederación Ar-
gentina del Transporte Automotor de 
Cargas (Catac), pasó de representar el 
14% del valor del trigo al momento de 
la cosecha 2010/11 al 32% del precio 
de la actual campaña. 

Según Alejandro Vejrup, técnico de 

Tras varias cosechas con dificultades, los productores empiezan a sentir el peso de las cuentas en rojo que deja el trigo 2011/12.
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El Presidente de Confederaciones Ru-
rales Argentinas, Rubén Ferrero, acom-
pañado el vicepresidente, Juan Carlos 
Goya, el secretario, Carlos Castagnani, y 
el vicepresidente tercero, Juan José Galli.  
y por directivos de la entidad, mantuvo, 
en diciembre de 2011, una audiencia con 
el nuevo Ministro de Agricultura Ga-
nadería y Pesca de la Nación, Norberto 
Yauhar. 

El encuentro sirvió no sólo para el sa-
ludo protocolar, sino también para una 
primera presentación de los problemas 
más urgentes que enfrenta el sector y 
presentar, al nuevo funcionario, cómo 
funciona CRA y sus 14 confederaciones, 
con especial mención a la situación de 
cada producción regional, sus problemas 
y las propuestas que tiene la entidad para 
solucionarlas. 

En la reunión, el Ministro Yauhar ex-
puso los principales lineamientos de su 
gestión y cómo entiende que deberá ser 
la relación con el sector rural, compro-

CRA se reunió con el Ministro 
También hubo encuentro con el resto de las entidades

Parte de la comisión 
directiva presentó sus 
inquietudes ante el 
nuevo funcionario. 

metiéndose a nuevos encuentros en los 
próximos días. “Se trató de una instancia 
muy positiva para el diálogo”, dijo Yau-
har en un comunicado del Ministerio. Y 
agregó: “Recogimos las inquietudes que 
nos hicieron saber desde CRA y espera-
mos en los próximos encuentros ir abor-
dando una agenda de común de trabajo, 
propicia para el crecimiento del sector”, 
aseguró Yauhar. 

“Queremos alcanzar consensos que per-
mitan encontrar soluciones en el sector 

y así atender cada caso de manera pun-
tual”, explicó el titular de Agricultura. 

Yauhar también se reunió con repre-
sentantes del resto de las entidades. Así, 
pasaron por las oficinas del Ministerio 
el presidente de la Sociedad Rural Ar-
gentina, Hugo Luis Biolcati; el titular de 
Federación Agraria, Eduardo Buzzi; y 
Carlos Garetto, de Coninagro. 

Según comunicaron desde el Ministe-
rio, en enero, Yauhar recibirá nuevamen-
te a CRA y a todas las organizaciones 

que integran dicha Confederación. 

Agenda de la Ceea
La Comisión de Enlace de Entidades 

Agropecuarias (Ceea) se reunió a fines 
de 2011, en la sede de CRA, para con-
tinuar trabajando en una serie de temas 
pendientes con el fin de mejorar las 
condiciones del productor agropecuario. 

Entre los temas prioritarios para tratar 
en el corto plazo, destacaron la comer-
cialización de productos agropecuarios 
(trigo, maíz, leche, carne y economías 
regionales), el análisis de una reforma 
tributaria integral tendiente a un siste-
ma más justo y equitativo que contemple 
las distintas realidades de los producto-
res del país, buenas prácticas producti-
vas que permitan  la sustentabilidad de 
la producción y de los productores, y la 
conservación del medio ambiente y rea-
lizar un análisis de un sistema para la 
propiedad intelectual en semillas.

“La Ceea, en representación del campo 
argentino, ratifica su compromiso como 
proveedor de alimentos, en la esperanza 
de contribuir con diálogo a la búsque-
da de consensos para generar a futuro 
mejores condiciones que aporten al de-
sarrollo del país”, expusieron en un co-
municado.El Ministro Yauhar en la inauguración de la Sociedad Rural del Valle Inferior, en Chubut.
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El calor es uno de las primeras sensa-
ciones que uno siente al poner un pie 
en San Luis. El clima no es necesaria-
mente tropical, pero las tardes pesadas 
y secas son marca registrada en el co-
razón de la capital puntana. Unos 100 
kilómetros al norte, en Pozo del Tala, 
en el Departamento de Belgrano, se 
encuentran las casi 6.500 hectáreas de 
cría bovina de Roberto Alric. Produc-
tor ganadero de segunda generación, 
que a sus 72 años define a la zona como 
un “microclima”, en dónde “se cría el 
mejor ternero del país”.

Su historia se remonta hace casi 50 
años atrás, en dónde siendo muy jo-
ven aún, tuvo que tomar las riendas 
del campo que tenía junto a su padre 
y sus hermanos. “Mi padre nos dejó 
poco más de 3000 hectáreas, y yo me 
dediqué toda mi vida a esto”, cuenta 
Alric, como una antesala en la serie de 
recuerdos que lo llevan al momento en 
el que decidió agrandarse y adquirir 
nuevas tierras: “En la década del ´70, 
en la época del `Rodrigazo´, la gente 
empezó a vender sus campos. Había 
mucha oferta y muy poca demanda 
y yo aproveché los precios bajos para 
expandirme un poco. Me fue bien por 
suerte dupliqué las tierras y pude hacer 
del negocio algo rentable”.

Alric habla de lo que el denomina “las 

ganadería en San Luis

“Acá criamos los mejores
 terneros del país”

En el norte puntano, en el núcleo del clima seco de la 
provincia, se realiza la cría de terneros como 
“caballo de batalla” de la zona productiva.  

AUTOR Ignacio de Carabassa
Enviado especial a San Luis
Ignacio@lasbases.com

buenas épocas” y esboza una leve sonri-
sa. Si bien aclara que “todavía se puede 
seguir dando pelea”, la dura sequía que 
afecta a la zona según los productores 
“a causa de los aviones” (ver recuadro) 
afectó a todas las producciones ga-
naderas de la zona. “Actualmente, se 
produce aproximadamente un vientre 
cada 20 hectáreas y en las épocas “do-
radas” la producción rendía casi tres 
veces más”.

Montado exclusivamente como una 
empresa familiar, Alric trabaja junto a 
su esposa ya que su familia se compone 
de dos hijas mujeres que “eligieron otra 
profesión, pero gracias al apoyo del 
campo hoy pueden ser propietarias de 
sus propios negocios”, aclara. 

Realidad productiva
“Acá sólo hacemos cría”, señala el pro-

ductor aclarando que el norte de San 
Luis es una zona “ideal para la cría de 
ternero”. El clima seco, no permite la 
proliferación de las pestes. “Acá nunca 
hubo aftosa”, señala el productor que 
cuenta que antes de la vacunación obli-
gatoria contra la aftosa, ellos nunca se 
habían visto necesitados a hacerlo. 

Con respecto a sus mecanismos de 
trabajo, Alric cuenta cómo van for-
mando los planteles. “Compramos en 
la zona, en exposiciones o en cabañas, 
y a la edad del destete, lo vendemos 
ya que en ese momento es donde se 
consigue el mejor precio. No por la ge-
nética sino por que nuestros terneros 

tienen un estado excelente, el mejor 
del país”. 

Las razones para sostener tal afir-
mación son fuertes y muy lógicas. 
“El secreto está en el clima. Al afec-
tarnos pocas enfermedades, pode-
mos desarrollar mejor nuestros ani-
males. Ya que, además, contamos con 
excelentes pasturas que le dan una 
buena nutrición a los terneros. De 
hecho, con animales de este mismo 
campo, hemos obtenido importantes 
premios en las exposiciones provin-
ciales”, sentencia Alric.  Al tiempo 
que destaca: “Quizás en otras pro-
vincias haya más genética, pero sin 
dudas acá hay un mejor balance en 
conjunto”.

Su vida estuvo siempre atada al cam-
po, pero con un pie puesto en la políti-
ca, tanto que en la década del `80, llegó 
a ocupar importantes cargos en el go-
bierno provincial con la restauración de 
la democracia. Hoy en día, vive la polí-
tica de forma retirada y sólo se dedica a 
opinar sobre lo que fueron construyen-
do los Rodríguez Saá en San Luis. “Las 
políticas provinciales no estuvieron 
desacertadas en los últimos tiempos. Se 
han hecho acueductos, se ha trabajado 
en los caminos, en el terreno y hasta en 
el campo de la mano de su propio mi-
nisterio. Pero la verdad es que al final, 
siempre es lo mismo. Los ministros son 
simples empleados que acatan órdenes 
y el que manda siempre es el Goberna-
dor”, opina.

La sequía y los aviones, 
un problema sin fin

El microclima que destaca el pro-
ductor y escasa humedad que reduce 
la acción de algunas enfermedades 
tienen sus propias desventajas. La se-
quía puede ser un arma de doble filo 
y en la actualidad, el filo por el que 
transita este tema, está en el lado pe-
ligroso. Según varios productores de 
la zona cercana a la capital puntana, 
el problema de la sequía radica en un 
sólo fundamento: los aviones “rompe 
tormentas”, como se lo denomina por 
los mismos productores que se refie-
ren a aviones o avionetas que circulan 
por los cielos, “desarmando” las tor-
mentas para que no llueva.

“No nos dejan llover”, es el primer 
reclamo de Elba Alaniz, una vecina 
de Pozo del Tala que tiene algunas 
hectáreas de cría bovina. “Hace 5 o 6 
años que la producción no es la mis-
ma, la gente esta con ganas de aban-
donar”, sentencia Cipriano Benítez, 
otro vecino que se acercó a dialogar 
con LAS BASES en la pequeña pobla-
ción que reside a pocos kilómetros 
de la ruta 146.

La historia data de hace 12 o 13 años, 
y desde ese momento los productores 
de la zona vieron modificadas sus ac-
tividades de trabajo debido a una “se-
quía inducida”, según denuncian. 

“Durante los períodos en donde 
no hay lluvias, el tráfico aéreo de la 
zona es muy pobre. Sólo los aviones 
comerciales que van desde Córdoba 
a Mendoza o al revés, sobrevuelan 
nuestros cielos. Pero en las épocas 
en las que las tormentas se hacen vi-
sibles, el ruido de aviones empieza a 
crecer”, afirma Alric. Y agrega: “Por 
lo que pudimos averiguar, los avio-
nes dispersan las tormentas con un 
gas llamado bromuro de plata, pero 
por supuesto, desde el Gobierno di-
cen que estamos locos y que vemos 
visiones. Hace más de 10 años que 
tenemos este problema y ya casi que 
estamos resignados”, concluyó.

“Quizás en otras provincias haya más genética, pero sin dudas acá hay un mejor balance en conjunto”, sentenció Alric.
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Acción solidaria navideña

Un juguete por una sonrisa
Jóvenes del ateneo de Mar Chiquita realizaron una campaña 
solidaria para chicos carenciados

Jóvenes de la Sociedad Rural de Mar 
Chiquita organizaron una colecta de 
juguetes como primera acción solidaria 
del flamante ateneo y los repartieron 
previo a Navidad.

Este grupo de ateneístas cuenta con 12 
integrantes, y con motivo de las pasadas 
fiestas navideñas eligieron los barrios 
más carenciados de la ciudad de Co-
ronel Vidal para repartir juguetes a los 
niños de la zona. El encargado de re-
partir los juguetes fue uno de los jóvenes 
disfrazado de Papa Noel.

Los juguetes donados fueron producto 
de una colecta que los ateneístas orga-
nizaron a principio del mes de diciem-
bre utilizando las diferentes opciones de 

como Rodrigo Ronda, Diego Mogi-
lanski, Gabriela Soulé, Tamara Ronda, 
Mercedes Herrera, Agustina Carli y 
Florencia Omar, entre otros.

“No se puede explicar con palabras lo 
que sentimos al ver la caras de los niños, 
fue emocionante”, contó una de las or-
ganizadoras y coordinadora del grupo 
juvenil, Gabriela Soulé, quien adelan-
tó que volverán a ponerse en campaña 
para otra cruzada que tendría también 
como objetivo canjear una sonrisa por 
juguetes: “Vamos a continuar con estos 
emprendimientos dado el éxito de la 
convocatoria, además de colaborar con 
los eventos de la entidad rural como 
próximamente tendremos un buffet 

en la exposición 
equina organizada 
en febrero”, deta-
lló Soulé.

Soulé es una de 
las tantas produc-
toras agropecua-
rias que durante 
el conflicto de la 
Resolución 125 
acompañó y cola-
boró en los gru-
pos que estaban al 
costado de la ruta 
y que luego co-
menzó a conocer 
e integrarse a las 
actividades de la 
comunidad rural. 
Hoy su entrega y 
compromiso son 
el motor para que 
el grupo juvenil 

tenga constancia y participación. 
Para el 2012 el grupo juvenil rural 

tiene como objetivo una “cruzada in-
terna”, la de ampliar el número de sus 
integrantes con un acercamiento a la 
Escuela Agrotécnica local y continuar 
con las capacitaciones para formarlos 
en las actividades rurales y en dirigen-
tes del sector.

El Ateneo de la Sociedad Rural de 
Mar Chiquita, afiliada a Carbap, enti-
dad que conforma CRA, surgió a me-
diados de julio de 2010 con el impulso 
del presidente de la Sociedad Rural 
de Mar Chiquita, Luis Aceituno, y 
al aporte de los productores Roberto 
Freije y Alejandro Arrachea.

las redes sociales, el envío de mails y la 
distribución de afiches. Luego los en-
tregaron en los barrios más carenciados 
en la periferia de Coronel Vidal como 
“Los Potreros”, “Atamisky”, “El Tachi-
to”, “África” y “El Triángulo”.

La exitosa acción fue posible gracias 
al gran trabajo de los vecinos que dona-
ron juguetes y, a los mismos ateneístas, 

Los jóvenes repartieron juguetes en los barrios carenciados.

“No se puede explicar con palabras al ver la caras de los niños, fue emocionante”, dijeron. 

Para el 2012 el grupo 
juvenil rural tiene como 
objetivo una “cruzada 
interna”, ampliar su nú-
mero de integrantes 



mario
fogar
S.R roque
saenz peña

Víctor Hugo 
Sola
S.r Sunchales

luis pedro 
fodere
S.r 
santo tomé

omar 
di sciascio 
S.R atte. brown

Silvio 
Florito
S.R San Javier

JOSE LUIS 
parodi
S.R general 
belgrano

roberto
serafini
S.R plaza

Guillermo 
Salvatore
S.R Pueblo 
Torres

Gustavo 
lopez
S.R 
arribeñOS

gustavo 
porro
S.R villa 
angela

Oscar 
Otero Torres
S.R de La Cruz

Héctor 
Vairoletti
S.R ADELIA 
MARÍA

Augusto 
Daniel 
Rimondi
S.R de hernando

Gonzalo M. 
Marco
S.R san justo

Ricardo 
Brarda
APADRAM

Marcos Miguel 
Mc. Hardy
S.R jesus maría

Carlos 
ernesto
Spellmeyer
S.R chaco

Ing. JOSé 
manuel 
Avellaneda
S.R Tucumán

Diego 
Etcheverry
R. laboulaye

Armando 
Cadoppi 
S.R CEIBAS

Santiago 
Tellería
S.R AZUL

gUillermo 
sarboraria
S.R leones

Jorge E. 
Moreiro
S.R el zapallar

Omar 
Chiatti
S.R BANDERA

Anibal 
FernÁndez
S.R lincoln

LUIS MARíA
angriman
S.R feliciano

raúl
foncueva
S.R san luis

Luis ÁNGEL
Alvarez
aSOC. gAN Y 
aGRIC B. BLANCA

MARTÍN 
ROMERO
ZAPIOLA
S.R loberÍA

HERNáN 
PINTEÑO
S.R chacabuco

Gerardo 
Condado
SR mercedes

Dardo 
Aguirre
S.R de Tostado

ALBerto
frola
presidente de 
CARBAP

rubén 
ceminari
S.R darregueira

josé
bustingorri
S.R saladillo

sergio
melgarejo 
S.R san 
cayetano

teodoro
mulder
S.R brandsen

Jorgelina 
Echeverria
s.R Laprida

ALBERTO 
GALLO 
LLORENTE 
s.R 9 DE JULIO

Jorge 
Garnero
S.R CHAÑAR
LADEADO

Idfer 
Peretti
S.R morteros

Alberto  
Perassolo
S.R rojas

María del 
carmen neyra
s.e.b.s.a.s.

guillermo 
irastroza
S.R cnel. 
dorrego

edgar
contín
S.R bariloche

alejandro
turcatti
S.R magdalena

LUIS
ACEITUNO
s.r 
MAR CHIQUITA

Raúl 
Menarvino
S.R Gral Pinto

Martín 
Fernández 
Cagnone
S.R chivilcoy

Ignacio 
Bastanchuri
S.R navarro

luis maría
san román
S.R rosario

ricardo 
bergmann
S.R Monte buey

carlos
miquelarena
S.R rauch

alfredo
biggati
S.R chascomús

luis
milani
S.R rafaela

luis
sacco
S.R viedma

Horacio 
Buitagro
S.r Tornquist

HEBERTO 
PIORNO
S.r RIVADAVIA

raúl
victores
S.R san pedro

jorge
chemes
S.R nogoyá

ricardo
burgos 
S.R gualeguay

Juan Carlos 
Labandal
S.R Madariaga

OSCAR GARCÍA 
ALZUETA
S.R PUNTA INDIO

sergio 
bolinger
S.R CANALS

Ing. Ricardo 
Arregui
S.R marcos
juarez

Guido 
Conti
S.R la criolla

rodrigo
esponda
S.R junin

rodolfo
lobos
S.R quimilí

luis angel 
alvarez
asoc. agr. y
gan. la pampa

jorge 
etcheverry
S.R lobos

David
Segismondi
S.R. 25 de 
Mayo

José Ignacio 
Romero
S.R Córdoba

ARTURO EMILIO 
SEGADE
S.R SALTO

DARIO E. 
LauRita
S.R CHAFOR

Las Bases agradece a sus lectores y a quienes en 
cada edición, con su voz y experiencia, nos 
permitieron mostrar qué ocurre en cada rincón 
del país durante 2011. Aquí, una mención para 
algunos de estos representantes de las más de 
300 rurales DE CRA. hoy los invitamos a seguir 
recorriendo este camino en el que unimos el sentir 
de MáS DE 65.000 productores confederados.

EL FEDERALISMO 
DEL SECTOR
EN LA VOZ DE SUS 
PROTAGONISTAS

Fernando
León 
Alzueta
S.R BOLIVAR

Roberto 
Manuel 
Goñi
S.R maipu
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manuel Abel 
Dominguez
S.R CNEL.
PRINGLES

Omar HÉctor 
Souto
S.R pellegrini

Ricardo Javier 
Alvarez
S.R Tres Lomas

pablo 
sorasio
S.R pergamino

enrique 
pieres
S.R daireaux

gabriela
del monte
S.R gral. 
alvear

pedro
zudaire
S.R valle del 
chubut

Enner 
Bollati
s.r pozo del 
molle

javier 
AZPIROZ
s.r GOYA

Amaro 
Merino
S.R CNEL. 
DORREGO

Roberto 
Goy
S.R pirane

Juan 
Francisco 
Vasallo
S.R villaguay

nelvar
rafín
S.R reconquista

guillermo 
andelique
S.R luján

estela mango
S.R paso de los 
libres

mariano
astiz
S.R Tres
arroyos

roberto
loria
asoc. tucumana
del citrus

Pedro
Galimberti
s.r ChajarÍ

THEA 
BELAUSTEGUI 
s.r CORRIENTES

Lorenzo 
Horacio Moras
S.R CONCEPCIóN
del uruguay

Alejandro 
DÍaz
S.R casares

Roberto 
Balfour
S.R guamini

hugo 
iturraspe
S.R sta. fe

Raúl 
Castañon
Pte Conf. 
de  FIAS

fermín
echeverría
S.R balcarce

mariano
irouleguy
asoc. prod.
benito juarez

josÉ luis
vallejo
productores 
de frutilla

David 
Fiorucci
s.r Toay

PEDRO JOSE 
GUERRERO
s.r CRUZ 
DEL EJE

Raúl 
Delor
S.R concorDia

Pedro 
Pascuttini
S.R jujuy

roberto
arbilla
S.R río gallegos

fernando 
Boracchia
S.R exaltación
de la cruz

miguel 
vila
S.R san roque

Antonio 
Oliverio
APAZ IV

DarÍo 
Podversich
s.r María 
Grande

NORBETO 
STRASSER 
s.r LAS 
COLONIAS

manuel 
García Olano
S.R curuzú 
cuatiá

Carlos José 
Arese
S.R realicó

Fernando 
Isidro Luis
S.R olavarria

elvin
roberts
S.R esquel

mariano
freggiaro 
S.R san andres
de giles

fernando seve
de gastón
S.R cañada
rosquin

nÉstor
hirigoity
S.R cnel. 
suarez

Norberto 
Simoni
S.R CTRO.
oSESTE sTA. fE

Carlos 
Berecoechea
S.R de Saladas

GUSTAVO SAN 
ROMAN 
S.R RIO 
COLORADO

Martín 
Favre
S.R GáLVEZ

Conrado 
VÍctor 
Mendoza
S.R formosa

ALBERTO 
RODRíGUEZ
S.R trenque 
lauquen

gustavo 
alvarez
S.R la paz

carlos 
newton
S.R ayacucho

gino
fioretti
S.R capitán 
sarmiento

pablo
bustillo
S.R cañuelas

Leandro 
Toribio 
PTE. SR de 
rivadavia 

Jorge 
Basterra
S.R San Julián

Abel 
Bordet
s.r Colón

RAÚL 
BRIZZIO
s.r 
VILLA MARÍA

Raúl 
Pérez Marino
S.R GRal. 
alvarado

Martín 
Vivanco
ARPA

Fernando 
Plaza
tabacaleros 
de tucumán

carlos 
boffini
S.R colon

mariano 
williams
S.R pila

gregorio 
aberasturi
S.R adolfo 
alsina

Jorge omar 
Rujana
S.R vera 
Santa FE

Ma. esther 
Garavaglia
S.R Calchaquí

FLAVIO 
IZAGUIRRE
S.R FARER

Julieta 
Lastra
S.R Gral. 
viamonte

Martín 
de los Ríos
S.R de salta, 
Federsal

mario h.
leiva
S.R valle de 
uco

Ruben 
Grosso
Pte de la 
SR de Jujuy

eduardo 
bagnis
S.R rio cuarto

héctor
tumini
S.R dolores

hugo de 
achaval
S.R las flores

adolfo
jansma
S.R lago
argentino

Martín 
López
S.R Puerto 
Deseado

Sebastián 
Tenerani
S.R Villa 
Berthet

JUAN CARLOs 
SUAREZ
S.R 
VillaRIÑO SUR

PEDRO 
COURREGES
S.R gral. 
villegas

Jorge 
Bertinat
S.R san carlos

pablo
serres
S.R cdro.
rivadavia

javier
melchiori
S.R 
gualeguaychú

ISABEL
almaraz		
S.R las 
lomitas

Rafael 
Mateos
S.R Henderson

rodolfo 
escalante
S.R Mburucuyá

Simón 
Sincunegui
S.R VEDIA

Leonardo 
roberto 
airoldi
S.R diamante

Mario 
Mendiondo
Asoc cañ. indep. 
v. ocampo

Gastón 
Borgiani
S.R TANDIL

hugo 
paloni
S.R gob. maciá

máximo 
casares
S.R baradero

germán 
paats
S.R TApalqué

FEDERICO
piergallini
S.R carmen de
areco

Aldo 
Manassero
sr G. Crespo 

Alfredo 
Armando
S.R San 
Francisco

ANIBAL 
GONZALEZ LUNA
S.R P.O.S.

Francisco 
Mayoraz
S.R CARFE

Isidoro 
Domingo 
Mangas
S.R Roque Pérez

Daniel 
Barruti
S.R gral. acha

Manuel 
Leal
S.R virasoro
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NOTA de TAPA

Sin perder de vista la contingencia cli-
mática que acosa a los cultivos de granos 
gruesos y los obliga a debatirse a capa y 
espada con la falta de agua en las prin-
cipales zonas productivas del país, LAS 
BASES convocó a referentes de empre-
sas de todo el abanico productivo nacio-
nal para analizar el año 2011 y visuali-
zar, en el mediano plazo, las perspectivas 
para 2012. 

A la sequía, se suman los altos costos 
de producción, los precios que se desin-
flan, la inversión realizada, los problemas 
de comercialización con que vienen al-
gunos cultivos y las trabas que tuvieron 
las empresas durante 2011 para importar 
equipos, partes o insumos. Todos coinci-
den en el protagonismo del agro nacional 
como proveedor de alimentos al mundo y 
en la capacidad del productor argentino 
para incorporar nuevas tecnologías. 

“El cierre del año 2011 ha sido un año 
muy bueno, con una alta inversión en la 
siembra y un crecimiento en la utilización 
de nuestros servicios de financiación por 
parte del productor, aunque, pensando en 
el campaña completa, veremos cómo ce-
rramos la misma en julio, cuando se con-
centra la mayor cantidad de cancelacio-
nes y toma de préstamos, y allí sabremos 
cuánto habrá afectado la Niña”, contó a 
LAS BASES, el gerente Agropecuario 
del Banco Galicia, Marcelo Mc Grech. 

Uno de los principales logros para el 
banco, según Mc Grech, ha sido, a través 
de la Tarjeta Galicia Rural, la incorpo-
ración de 2000 nuevos clientes que em-
pezaron a operar con el banco. “Estamos 
convencidos que la herramienta financie-

AUTOR Juan I. Martínez Dodda
juan@lasbases.com

Argentina, 
un líder 
que quiere más

Análisis comercial

Perspectivas 2012

Referentes de 
empresas del sector 

agropecuario nacional 
analizan la campaña 
que está signada por 

el temor de la falta de 
agua y se animan a 

visualizar el futuro del 
mercado. Coinciden 

en el protagonismo de 
los productores 

argentinos como 
proveedores de 

alimentos al mundo 
y en la incertidumbre 

para la demanda de 
insumos del trigo y el 

maíz 2012/13. 

ra es parte de la cadena productiva que 
va del productor hasta la exportación, un 
elemento importante”, dijo Mc Grech, 
quien también destacó las herramientas 
que se utilizaron para la adquisición de 
maquinaria agrícola como el leasing y los 
préstamos prendarios. 

en otros segmentos, como son los equi-
pos forrajeros, la maquinaria vial y herra-
mientas de agricultura de precisión. Por 
otro lado, intensificamos la producción y 
la presencia de nuestra línea de tractores 
alta potencia de industria nacional (Agco 
Allis)”. “Mirando estas variables pode-
mos decir que hicimos un año sobresa-
liente”, concluyó Bueno.

Egar Lambertini, director de Relaciones 
Institucionales y de Comercio Exterior 
de Carlos Mainero, comentó que “este 
año, desde el punto de vista de las ventas 
ha sido positivo, con un crecimiento im-
portante en términos reales”, aunque “el 
elevado costo industrial ha disminuido 
la rentabilidad”. Entre los temas que les 
preocupan, se destaca la “inflación inter-
na, con un tipo de cambio real no com-
petitivo, lo que puede disminuir el ritmo 
de crecimiento de la industria nacional”. 

Para el presidente de Akron, Alberto 
Gaviglio, el saldo de 2011 es “muy positi-
vo”, al tiempo que se mostró “satisfecho” 
por el comportamiento de las ventas y la 
consolidación de los objetivos propuestos. 
Tuvieron un incremento de 32% en las 
ventas hacia el mercado interno y un 34% 
al mercado externo. Según Gaviglio, du-
rante el ciclo actual todas las tolvas auto-
descargables, embolsadoras y extractores 
de granos secos y acoplados para semillas 
y fertilizantes han tenido una “muy buena 
demanda”.

Otro referente que califica de “muy 
bueno” el 2011 es el gerente del Depar-
tamento Comercial de PLA, José Luis 
Morena. En pulverizadoras terminó con 
el récord de entregas a clientes de toda la 

“Estamos convencidos que la herra-
mienta financiera es parte de la cadena 
productiva que va del productor hasta la 
exportación”.

maRCELO mC GRECH
gerente Agropecuario 
del Banco Galicia

“El 2011 estuvo deslucido debido a la 
falta de disponibilidad de máquinas, 
pero confiamos que empezar a fabricar 
en el país nos va a ayudar”.

Sergio Di Benedetto
gte. de Ventas y mkt de Massey 
Ferguson América del Sur

“(Con el cierre de importaciones) Nos 
hicimos más fuertes en otros segmen-
tos, como equipos forrajeros y herra-
mientas de agricultura de precisión”. 

Pablo Bueno
gerente de Territorio de 
Agco Allis y Challenger

Los fabricantes de maquinaria agrícola 
no pasaron un año liviano de preocupa-
ciones. La imposición por parte del Go-
bierno de las licencias no automáticas 
para importar equipos (y partes) obligó 
a que muchas (las que pudieron) dieran 
un golpe de timón. Así fue como John 
Deere, CNH –Case New Holland- y el 
Grupo Agco avanzaron con sus propues-
tas para fabricar en el país. Algunas ya lo 
estaban haciendo a cuenta gotas, otras lo 
tenían en mente, todas se vieron obliga-
das a acelerar su decisión. 

“El 2011 estuvo deslucido debido a 
la falta de disponibilidad de tractores 
y cosechadoras acorde a la demanda de 
nuevos equipos”, reconoció el gerente de 
Ventas y Marketing de Massey Ferguson 
América del Sur, Sergio Di Benedetto. 
En una misma línea, Pablo Bueno, geren-
te de Territorio de Agco Allis y Challen-
ger, apuntó que esta amenaza al mercado 
les abrió la puerta a dos oportunidades 
de negocio: “Nos hicimos más fuertes 

El 2011 estuvo signado 
por las trabas a las im-
portaciones de maqui-
naria e insumos

Escribí a 
lectores@lasbases.com 

y opiná sobre este tema 
También se puede leer la nota y

 opinar en la web 
www.lasbases.com 
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historia de la empresa con unas 440 uni-
dades, lo cual significó un crecimiento de 
30% respecto de 2010. En sembradoras, 
el crecimiento alcanzó el 50% más com-
parado con el año precedente. Entre los 
temas que le preocupan, destacó “la mejor 
en las tasas de los bancos que en las últi-
mas semanas se incrementaron de mane-
ra importante y la falta de agua”. 

La venta de insumos
El comienzo de la campaña de granos 

gruesos fue auspicioso. Se vendieron más 
semillas de maíz y girasol y se mantuvo 
la superficie con soja. “El mercado de 
semillas de maíz fue en crecimiento con 
respecto a la última campaña y estamos 
viendo una fuerte tendencia por parte de 
los productores a incrementar el área para 
mejorar la rotación y aprovechar los bue-
nos márgenes que tiene el cultivo”, dijo a 
LAS BASES el vicepresidente de Mon-
santo Argentina, Pablo Vaquero, quien 
consideró que “esta tendencia va a con-
tinuar”, incluso a crecer “en concordancia 
con la demanda mundial de maíz y la ne-
cesidad de los productores de incluir más 
gramíneas en la rotación”. 

En el análisis del director de Nidera Se-
millas, Pablo Bergadá, el balance del mer-
cado de semillas se ha visto alterado por 
varios factores. “Por un lado, se redujo el 
área de trigo, desmotivados los producto-
res por el control en el comercio y en los 
precios. Por otro, hay una interesante área 
de siembra que se corona con el aumento 
de la superficie en maíz, sorgo y girasol, 
manteniendo con un leve incremento la 

de soja”, analizó. Y 
agregó: “También 
se pone de mani-
fiesto una rentabi-
lidad reducida debi-
do a los altos costos 
de producción”. 

“El año 2011 em-
pezó con mucha 
fuerza en el invierno y principio de la 
primavera y luego se fue enfriando en 
la medida en que se fueron cayendo los 
precios de los granos”, comenzó su aná-
lisis el vicepresidente de Fertilizar, Jorge 
Bassi. Y agregó: “Hacia septiembre-oc-
tubre pensábamos en crecimientos del 
15% pero el año terminó con alrededor 
del un 8% de crecimiento debido a la 
caída de precios y a la persistente sequía 
que se instaló desde diciembre, que no 
permitió un fluido despacho de nitroge-
nados a maíz y de fosfatados a la siembra 
de soja de segunda”.

“Para nosotros, 2011 fue mejor de lo 
que esperábamos, ya que seguimos cre-
ciendo y consolidando la marca, tanto 
en el mercado local como en la exporta-
ción”, se explayó el titular de CKC, An-
drés Kocmur. “Tenemos grandes ex-
pectativas ya que es un mercado que 
crece lenta pero inexorablemente, 
requiriendo de mejores tecno-
logías y mostrando cada vez 
mayor avidez por productos 
biológicos en función de 
los resultados que se van 

obteniendo”, agre-
gó. Sin embargo, 
Kocmur se lamentó 
por la “falta de po-
líticas crediticias a 
tasas razonables la 
mayoría de nuestros 
clientes solicitan 
mayores plazos de 

pagos, y ello termina afectando la ca-
pacidad de inversión en investigación y 
desarrollo”. 

Aclarando que los resultados finales de 
la campaña lo tendrán recién en julio, el 
gerente Regional de Nufarm, Ulrik Eko-
nen, admitió que han tenido que superar 
algunos inconvenientes, en lo operativo 
dado que tuvieron un incidente en una 
de las plantas que los provee en noviem-
bre que puso un freno a la producción 
y generó retrasos. Asimismo, el incre-
mento en los controles sobre el impac-
to ambiental causo el cierre temporal de 
muchos productores en China e India, 
forzándolos a invertir cuantiosas sumas 

para estar a nivel de los re-

querimientos gubernamentales y causan-
do aumentos temporales de los precios. 
A esto se sumaron los cortes energéticos 
que hubo en China producto de las esca-
sas lluvias y que limitaron la productivi-
dad de muchas plantas y la oferta de pro-
ductos. Este paquete de inconvenientes 
causó que, “en general, la mayoría de los 
ingredientes activos que se importan para 
formular sufrió un aumento promedio no 
menor al 20% dado por los motivos an-
tes mencionados pero también por el in-
cremento de las materias primas”, según 
manifestó Ekonen. Entre los principales 
problemas que identificó el directivo de 
Nufarm, ponderó tener que “lidiar con el 
costo argentino”. 

Dudas, certezas y deseos
El cielo se lleva todas las miradas cuan-

do se consulta a cualquiera que esté vin-
culado con la actividad agropecuaria 
sobre qué puede deparar el futuro próxi-
mo. De las gotas que empiecen a caer las 
próximas semanas dependerá gran parte 
de la plata que puedan tener los produc-
tores en el bolsillo para afrontar la próxi-

ma campaña. 

“El elevado costo industrial ha dismi-
nuido la rentabilidad. Nos preocupa la 
inflación interna, con un tipo de cambio 
real no competitivo”.

Egar lambertini
DIR. DE RELAC. INSTITUCIONALES Y 
COM. EXTERIOR DE CARLos MAINERO

“La tendencia a crecer del mercado de 
maíz va a seguir. Argentina puede con-
solidarse como uno de los cinco países 
proveedores de alimentos y fibras”.

Pablo vaquero
vicepresidente de 
Monsanto Argentina

“En la presente campaña hay una 
rentabilidad reducida debido a los altos 
costos de producción. Apostamos a la 
diversificación de cultivos”.

Pablo bergadá
director de nidera semillas

“La tasa de crecimiento de los últimos 
años para fertilizantes promedió un 7%, 
sin embargo, 2012 se plantea como un 
año difícil, atado al trigo y al maíz”.

jorge bassi
vicepresidente de Fertilizar

En Argentina se están 
tomando buenas deci-
siones de fertilización 

en trigo y maíz. La soja 
sigue siendo un proble-
ma, pero ha demostra-

do altas respuestas.
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El negocio agrícola nacional está a la expectativa de la recuperación de la producción de maíz, entre los cultivos más afectados por la sequía.
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La ganadería hace su camino

Después de varias dificultades, con 
prohibiciones para exportar y precios 
internos de quebranto, el repunte ga-
nadero comenzó en 2010 por fuerza 
mayor: la simple relación entre la de-
manda y la oferta (que perdió 9 mi-
llones de cabezas). Gonzalo Alvarez 
Maldonado, presidente del Instituto 
de Promoción de la Carne Vacuna 
Argentina (Ipcva), Patricio Roán, Di-
rector Regional para Sudamérica del 
Laboratorio Ceva, y Juan Bologna, 
Gerente de Investigación y Desarrollo 
de Barenbrug Palaversich, analizaron 
presente y las claves del futuro en la 
producción de carne argentina. 

“Cuando ha habido estabilidad el pro-
ductor ha puesto todo lo que tenía para 
producir más y mejor, adquiriendo ge-
nética, e invirtiendo en pasturas y ma-
nejo”, se entusiasmó Maldonado, para 
quien “sería bueno coincidir en políticas 
activas de mediano y largo plazo con un 
Gobierno que entienda que permitiendo 
que haya más exportaciones va a haber 
más oferta en el consumo interno”. 

Roán divide el año en dos partes: 
“Una primera parte semestre donde el 
mercado estuvo muy demandante de 
productos, con productores dispuestos 
a invertir en productos que agreguen 
valor y en mejoras productivas para el 
ganado. En el segundo semestre tal vez 
por el aumento de los costos o porque 
los números no daban como en la pri-
mera parte, se vio restringida la deman-
da, aunque fue mejor que en 2010”. De 
todos modos, para Roán, el mercado si-
gue creciendo, aunque “hay muchísimo 

En este sentido, e intentando desplegar 
una mirada de mediano plazo, Pablo Va-
quero, reconoce que trabajan para aportar 
más tecnología que apoye el desarrollo de 
la agricultura de modo de contribuir para 
que “Argentina se consolide como uno 
de los cinco países junto a China, India, 
Brasil y EE.UU., proveedores de alimen-
tos y fibras para una población creciente”. 
Entre las claves para lograrlo, el vicepresi-
dente de Monsanto Argentina, enumera 
el desarrollo de nuevos eventos biotec-
nológicos que mejoran la productividad 
de los cultivos con la genética tradicional 
(germoplasma) y las mejores prácticas 
agronómicas. 

Entre las preocupaciones de Vaquero 
está la de poder llegar a un acuerdo para 
la comercialización y uso de autógamas. 
“Creemos que hay una madurez por par-
te del sector para que se puedan incorpo-
rar las nuevas tecnologías en autógamas y 
que haya un reconocimiento adecuado que 
permita a las empresas proveedoras de tec-
nología continuar con las inversiones y al 
productor aumentar su rentabilidad”, dijo. 

La promulgación de una nueva ley de 
semillas que regule el uso propio también 

fertilizantes. “La tasa de crecimiento de 
los últimos años para el mercado de fer-
tilizantes promedió un 7%, sin embargo, 
2012 se plantea como un año difícil, dado 
que el consumo de fertilizantes es muy 
sensible a la superficie de trigo y maíz, y 
ambos cultivos todavía son una incógnita, 
en este sentido, va a ser difícil que el mer-
cado para nosotros crezca si la superficie 
de los cereales cae”, analizó Bassi, refe-
rente de Bunge en Fertilizar.

En un análisis del panorama general del 

aporte de nutrientes en la Argentina, Bas-
si, dice que se encuentra “tranquilo” con 
lo que se está haciendo en maíz y trigo. 
“El productor está tomando buenas deci-
siones en trigo, está trabajando muy bien 
la fertilización en maíz pero en soja la ver-
dad que las decisiones se hacen con una 
visión demasiado cortoplacista”. Sobre 
lo que está ocurriendo con la oleaginosa, 
dijo: “Tenemos ensayos en los que, incluso 
en monocultivo de soja, las respuestas son 
mucho más altas de lo que el productor 

cree a priori pero en el mediano plazo, en 
tres años”, ratificó. 

Andrés Kocmur, de CKC, no descarta 
“un quiebre en la tendencia a nivel mun-
dial de los commodities que origine una 
caída en los valores internacionales de los 
granos, y que van a repercutir sobre nuestra 
economía y el comercio en general. A ello 
debemos sumarle potenciales restricciones 
a la importación de insumos básicos”.

Ulrik Ekonen, de Nufarm, cree que “el 
mercado va a ser tomador de tecnología 

“Del piso que estamos hoy al techo 
potencial hay un camino enorme por re-
correr en el que todos tienen que involu-
crarse; el plan sanitario es clave”.

patricio roán
Dir. Regional para Sudamérica 
del Laboratorio Ceva

“Las perspectivas de rentabilidad para 
el negocio ganadero van a seguir siendo 
buenas por lo que el área de pasturas se-
guirá recuperándose gradualmente”.

juan bologna
gte. de Investigación y Desarro-
llo de Barenbrug Palaversich

“Sería bueno coincidir en políticas ac-
tivas de mediano y largo plazo con un 
Gobierno que entienda que permitiendo 
exportar tendrá más oferta interna”.

G. Alvarez Maldonado
presidente del Inst. de Promoción 
de la Carne Vacuna Argentina 

“Si la situación no mejora, la suba de los 
commodities no va a poder compensar 
una mala cosecha, y esto afecta cómo se 
llegará a la próxima campaña”.

obdulio san martín
Gerente Comercial de 
Don Mario Semillas

por crecer y por hacer para poder mejo-
rar la calidad productiva de los rodeos 
argentinos”. En este sentido, el directivo 
de Ceva, que desembarcó en 2011 en el 
mercado ganadero, sentenció: “Del piso 
que estamos hoy al techo potencial hay 
un camino enorme por recorrer en el que 
todos, compañías, veterinarios y produc-
tores, tienen que involucrarse para pro-
ducir más, un objetivo en el que el plan 
sanitario es clave”.

Bologna, referente en la producción de 
pasturas, opinó que 2011 había comenza-
do con un proceso gradual de recompo-
sición de la base forrajera afectada por 
la falta de competitividad de la ganadería 
frente a la agricultura, sin embargo, de 
acuerdo estimaciones propias, el área de 
siembra de pasturas perennes y alfalfas 
fue inferior a la requerida para renovar 
las praderas que cumplieron su ciclo pro-
ductivo. El área sembrada de verdeos in-
vernales se mantuvo en el promedio de 
los últimos cinco años. Se estima que la 

superficie de siembra de pasturas tem-
pladas en suelos bajos, salinos o con 
riesgo de anegamiento temporario fue 
inferior a las 150 000 ha, muy lejos del 
área potencialmente mejorable.   

Pensando en el 2012, Bologna opinó 
que “las perspectivas de rentabilidad 
para el negocio ganadero van a seguir 
siendo buenas por lo que el área de 
pasturas seguirá recuperándose gra-
dualmente”. Y se entusiasmó: “Estamos 
ante una oportunidad de recomposición 
de recursos forrajeros inédita en la úl-
tima década”. En este sentido, Bologna 
dijo que proyectan la continuidad de 
altas rentabilidades en sistemas de pro-
ducción pastoril eficientes y prevén una 
mejora en la competitividad respecto a 
la agricultura de grano. Eso determinará 
que se siga avanzando en el desarrollo 
de pasturas en ambientes netamente 
ganaderos y además reposicionará las 
pasturas base alfalfa en zonas con apti-
tud agrícola con limitantes.  

A mediano plazo habrá 
que ver cómo se resuelve 
la venta de autógamas

ocupa a Obdulio San Martín, Gerente 
Comercial de Don Mario Semillas, quien 
además, se mostró preocupado por el 
clima. “Si la situación no mejora la suba 
de los precios de los commodities no va 
a poder compensar una mala cosecha, y 
esto afecta tanto a los agricultores que de-
berán enfrentar un nuevo ciclo producti-
vo sin recursos y con altas tasas bancarias, 
como a las empresas del sector que finan-
cian la producción”, apuntó.

Desde Nidera, Bergadá confía en la in-
centivación de la diversificación de cul-
tivos que proponen desde la empresa, 
“estimulando las rotaciones y, con esto, la 
estabilidad del negocio”. “Por ejemplo, en 
años de sequía, fortalecemos la selección 
de nuevos productos, lo mismo hacemos 
en tiempos de enfermedades y plagas. De-
bido a estos contratiempos es que la cien-
cia avanza en el mejoramiento genético”.

Sin agua, y, peor, sin plata, la cuestión 
se complica también para el mercado de 
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La producción de carne, después de haberla pasado mal, sigue en el camino de la recuperación.
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“La mayoría de los ingredientes activos 
importamos para formular sufrió aumen-
tos del 20%. Además tenemos que lidiar 
con el costo argentino”. 

Ulrik Ekonen
gerente Regional de Nufarm

“El 2011 fue muy positivo. Para 2012 es-
tamos preparados para seguir creciendo 
a pesar de las economías globales y la 
baja en el precio de los commodities”.

alberto gaviglio
Presidente de akron

“En 2011, la demanda de tractores fue 
buena pero nos complicaron las licen-
cias no automáticas. Para 2013 pensa-
mos fabricar tractores en Argentina”.

Juan Pablo Guevara
Gerente de Ventas y Marketing 
de Valtra

“Tenemos grandes expectativas ya 
que es un mercado que crece lenta pero 
inexorablemente, requiriendo de mejo-
res tecnologías y productos biológicos”.

Andrés Kocmur
titular de CKC

en 2012”. Consultado sobre las dificulta-
des que avizora, manifestó que “la inter-
vención del Gobierno en la liquidación de 
divisas o restricción de importaciones” los 
preocupa. Sobre este tema, apuntó: “Cual-
quier escenario que regule el tipo de cam-
bio o restringa la importación de insumos 
que no se elaboran en nuestro país, puede 
sólo crear un efecto, el incremento de los 
precios. Sea por que la oferta de insumos 
se reduzca o por que los costos suban”. 

Cómo la ven los “fierreros”
“En 2012 tenemos el desafío de satisfa-

cer la demanda de tractores y cosechado-
ras de nuestros clientes, ellos saben que 
2011 ha sido un año distinto, igual nos 
acompañaron y por eso queremos retri-
buirles todo el esfuerzo”, dijo Pablo Bue-
no, de Agco Allis y Challenger. Y agregó: 
“El productor argentino no sólo es muy 
trabajador sino que también está atento a 
los avances en materia de tecnología apli-
cada a los cultivos, a la maquinaria agrí-
cola y los equipos de agricultura de preci-
sión y por eso creemos que se ha tomado 
el desafío de incrementar los rindes por 

hectárea para asumir la responsabilidad 
de ‘alimentar al mundo’, como nos gusta 
decir; nuestra marca comparte el desafío 
y trabaja diariamente para lograrlo”.

“Para el 2012 tenemos un panorama 
muy positivo, considerando que recien-
temente el grupo Agco cerró un acuerdo 
con el Gobierno para construir una fá-
brica en Argentina, en la cual a partir del 
2013 se comenzará a producir tractores 
Valtra para el mercado argentino y tam-
bién para exportar a otros países”, apuntó 
Juan Pablo Guevara, Gerente de Ventas 
y Marketing de Valtra.

En una misma sintonía sobre el análisis 
del productor argentino, Lambertini, de 

Mainero, está convencido que “la industria 
nacional de la maquinaria agrícola siempre 
está a la altura de la demanda tecnológica 
que impone un productor que se caracteri-
za por demandar permanentemente evolu-
ción y soluciones tecnológicas”.

El  referente de Akron, Alberto Gavi-
glio, prefiere ser prudente sobre cómo 
será el mercado para 2012. “Estamos muy 
bien preparados para seguir creciendo, no 
obstante, las dificultades en las economías 
globales, la competitividad amenazada en 
el mercado externo y la caída del precio 
actual de los commodities, serán definito-
rias en 2012 para establecer los objetivos y 
las curvas de crecimiento en cada produc-

to que la firma produce y comercializa”.
En resumen, puede decirse que hay 

tantas dudas como certezas. En el gru-
po de las primeras, está el agua, que si 
no llega va a dejar flaco el bolsillo de 
los productores, con ellos, el de todo el 
circuito comercial. También preocupa 
cómo se plasmarán las “aperturas” para 
la importación que arreglaron distintas 
empresas (no sólo de maquinaria, tam-
bién las que venden insumos tuvieron 
que negociar con el Gobierno). Como 
tercer punto que genera incertidumbre, 
y puede general un vuelco en el merca-
do a mediano plazo está lo que ocurrirá 
con la regulación del uso de las semillas 
autógamas. Entre las certezas, se desta-
ca la aptitud de los productores argen-
tinos para incorporar lo último en tec-
nología y manejo para tratar de ser más 
eficientes en cada hectárea que utilizan. 
En la columna del haber también está 
la demanda mundial que, a pesar de las 
dificultades en algunos países centrales, 
tiene a Asia e India como dos potros 
que tiran el carruaje de la producción 
de alimentos hacia adelante. 

   P17 CRA · Las bases

El desarrollo de la supercificie de maíz es determinante para la sustentabilidad; igual que el trigo.
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Al cierre de esta edición llegaron al-
gunas precitaciones en diferentes zonas 
agrícolas del país para paliar la situación 
crítica de la sequía, producto del fenó-
meno climático “La Niña” que generó 
una extrema escasez de lluvias. Sin em-
bargo, la presente campaña agrícola las 
necesita en forma abundante para dete-
ner el progresivo deterioro de los culti-
vos, principalmente el maíz y la soja, y 
en la ganadería, la producción tambera 
y en las economías regionales

No obstante, la producción agropecua-
ria ha sufrido hasta el momento pérdi-
das económicas importantes que no po-
drán recuperarse con la bendición de las 
lluvias debido a que ya está comprome-
tido el 80% del maíz, y en las regiones 
más delicadas las pérdidas en el rinde 
potencial podrían ser más del 20%. La 
pérdida de 10 millones de toneladas de 
soja y maíz le significará a la Argentina 
una disminución en el ingreso superior 
a los 8.000 millones de dólares.

“En lo que respecta a la producción 
de maíz, la situación es crítica. Mu-
chos cuadros ya se están picando para 
forraje por no haber formado espigas, 
principalmente en los sembrados du-
rante septiembre y octubre”, expresó el 
presidente de Confederaciones Rurales 
Argentinas, Rubén Ferrero.

LA DURA SEQUÍA QUE AFECTA A TODO EL PAÍS

A pesar de las lluvias, 
continúa la necesidad de 

precipitaciones en la 
mayoría de las regiones.

Agua contra reloj

Carbap Contesta
La Confederación de 
Asociaciones 

Rurales de Buenos Aires y La Pam-
pa considera inadecuadas e irrespe-
tuosas las expresiones del Ministro 
de Agricultura de la Nación acerca de 
“desdramatizar por la fuerte sequía 
que golpea fuertemente la producción 
nacional”, cuando cientos de poblacio-
nes están padeciendo las consecuen-
cias de esta feroz sequía.

Sólo pueden considerarse dichas ex-
presiones como producto de un “ma-
reo en tierra”, de un Ministro acos-
tumbrado a opinar con certeza sobre 
temas pesqueros de alta mar pero 
incapaz de opinar con los pies sobre 
la tierra y menos aún de caminar un 
surco en mangas de camisa a 40º de 
temperatura y 58º a nivel de planta 
como lo hacen muchos de nuestros 
productores. Seguramente el Ministro 
Yahuar expresa con sus declaraciones 
el espíritu de la “sintonía fina” que vie-
ne exigiendo la señora presidenta en 
el tratamiento de los problemas y de 
sus soluciones.  

En cuanto a la soja, Ferrero especificó 
que “el contexto actual es muy compli-
cado, sobre todo en sectores de Córdo-
ba, La Pampa, oeste y norte bonaerense 
y sur de Santa Fe debido a la condición 
de estrés hídrico que presentan. Esta 
condición no sólo frena el desarrollo de 
los cuadros implantados, sino que tam-
bién interrumpe el progreso de siembra 
sobre los lotes pendientes”. 

 En un comunicado de prensa CRA 
expresa su preocupación ante la falta de 
lluvias y ve la necesidad de que el go-
bierno nacional destine fondos de asis-
tencia extraordinaria “con el fin de su-
perar la difícil situación, esperando que 
no se repitan las pérdidas de más de 30 
millones de toneladas de granos sucedi-
das en el 2008”. 

“Esperamos la lluvia y también el 
acompañamiento del Gobierno Nacio-
nal, lo que deberá ser visto no como un 
gasto sino como una inversión pensan-
do en una Argentina más productiva”, 
aclaró Ferrero.

Por región
Por las altas temperaturas y falta de 

lluvias está afectando al avance de la 
campaña gruesa, lo que hacen prever 
reducciones en la producción de soja y 
maíz de la nueva cosecha.

En la zona núcleo del país, los técni-
cos de la Confederación de Asociacio-
nes Rurales de Buenos Aires y La Pam-
pa están trabajando en una evaluación 
de daños y pérdidas de los partidos. Por 
ejemplo en Junín se perdió el 40% del 
maíz, el 30% de la soja de segunda y el 
10% de la de primera. Ante esta reali-

dad, el presidente de la Sociedad Rural 
de Junín, Rodrigo Esponda, cree que 
“es el momento de volver a hablar de 
las retenciones, que hoy con esta situa-
ción afectan a la inversión a futuro, nos 
están sacando la posibilidad de seguir 
trabajando”. 

En 9 de Julio el cultivo de maíz que 
se implantó en la primera quincena de 
octubre hoy está sufriendo la falta de 
agua, además están en R1 (Floración) y 
es cuando más necesita de buena hume-
dad en el suelo que cuenta solo con 5% 
de humedad.

La zona de Tostado es una de las más 

afectadas de Santa Fe. “Llevamos más 
de un mes sin lluvias y el trigo está todo 
seco. Los productores que pueden, tras-
ladan el agua en camiones cisternas des-
de el río Salado, pero es muy oneroso, y 
los animales adultos demandan entre 50 
y 60 litros por día”, comentó Alejandro 
Lahite, de Sociedad Rural de Tostado 
y representante de CRA en el Consejo 
directivo del INTA. 

Ante esta situación Francisco Ma-
yoraz, presidente de la Confederación 
de Asociaciones Rurales de Santa Fe, 
participó en la Comisión Provincial de 
Emergencia Agropecuaria donde se de-
cretó la emergencia y/o desastre agro-
pecuario en los departamentos de San 
Cristóbal, General Obligado, General 
López, entre otros. 

En Córdoba en una asamblea realizada 
en la Sociedad Rural de Río Cuarto los 
800 productores que participaron decla-
raron  la necesidad de que los producto-
res afectados alcancen un aporte crediti-
cio con una tasa de interés no mayor al 
3%. También surgió el pedido de elimi-
nación de las retenciones a las exporta-
ciones a fin de evitar el quebranto de las 

explotaciones por 
la sequía.

En tanto la Confederación de Asocia-
ciones Rurales de Tucumán manifestó 
que para la caña y los granos está fal-
tando agua y todavía no se terminó de 
sembrar. “Las altas temperaturas que 
están afectando la normal aplicación 
de insecticidas y herbicidas en caso de 
granos, al no haber condiciones de hu-
medad no están haciendo efecto y esto 
complica el estadío de los cultivos”, ex-
plicaron desde Cartuc. 

Los productores de la Federación de 
Asociaciones Rurales de Entre Ríos 
anunciaron que la situación es críti-
ca, hay pérdidas por más del 30% del 
maíz, y en el centro sur está más com-
plicado, como aclararon también los 
productores de Santiago del Estero y 
Corrientes.

 

La pérdida de 10 mi-
llones de toneladas de 
soja y maíz significaría 
una disminución del 
ingreso superior a los 
8.000 M de dólares

En la localidad de 9 de Julio los maíces padecieron la falta de agua extrema. La ganadería también sufre porque se deterioraron las pasturas.
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El crecimiento y la importancia que la 
Argentina y la región tienen en referencia 
a la producción mundial de alimentos para 
los próximos años, toma un valor determi-
nante a la hora de analizar los mercados. 
En el caso de la cadena cárnica, se presen-
ta, para el analista Fernando Canosa, una 
“oportunidad única en la historia”. 

“El fenómeno que está ocurriendo en 
China e India, donde aumenta la pobla-
ción pero además, por año, en China se 
transforman un millón de hectáreas agrí-
colas en urbanas, permite pensar en una 
oportunidad única que nos pone de cara a 
la mayor demanda alimenticia de la histo-
ria”, sentenció.

Dentro del contexto actual argentino, el 
especialista se refirió al rol del productor 
ganadero en la cadena. “Tienen que ser 
protagonistas porque el futuro de la gana-
dería argentina está en sus manos”, expresó 
en el marco de una jornada realizada por el 
Instituto de Promoción de Carne Vacuna 

“una oportunidad única”
Análisis ganadero de Fernando Canosa

El analista habló sobre la situación actual que 
atraviesa la producción de carne. Novedades, 
consejos y una oportunidad para crecer.

Argentina (Ipcva), en Bahía Blanca. 
Canosa destacó que “hay que dejar de 

pensar que los políticos que no conocen 
el negocio tomen las decisiones. Tenemos 
que proponer ser protagonistas, sentarnos 
en una mesa y generar una propuesta co-
mún para toda la cadena”.

Sobre la capacidad de crecimiento del 
rodeo nacional, Canosa opinó que “ana-

lizando números, 
se puede ver que 
el promedio de 
destete en el país, 
ronda el 63%. Si 
especulamos con la 
productividad que 
puede llegar a tener 
un campo medio, 
podríamos llegar 
aproximadamente 
a un 76% de des-
tete, que llevaría a 
tener alrededor de 
2 o 3 millones de 
terneros más”. Además, aclaró que “Este 
tipo de reuniones apunta a lograr más efi-
ciencia, sobre todo en los rodeos de cría”.

Las diferentes tecnologías adoptadas por 
los productores, van generando mejoras en 
la productividad de cada establecimiento. 
Así, los campos modelo muestran cómo 
se trabaja para que el resto de los produc-
tores, tengan soporte para implementar 
ciertas técnicas. Para Canosa, la provincia 
de Buenos Aires “tiene una adopción de 
tecnología diferenciada” y “hay que tratar 
de que se adapte a todo el país” para, poco 
a poco, ir recuperando el stock. También 
puntualizó en mejorar los recursos forra-
jeros para así “aumentar la cantidad de va-

cas en la misma superficie”. 
Las posibilidades de crecimiento que 

señaló Canosa están atadas al protago-
nismo y la inclusión de cada productor 
en situaciones y negociaciones referidas 
a la cadena cárnica. Sobre si hay o no 
recursos para recuperar el stock perdido, 
el especialista opinó: “Sin ninguna duda, 
podemos recobrar lo perdido en los últi-
mos años. Con estos precios actuales, hay 
que seguir produciendo y meterse mucho 
más en el negocio”. Y explicó: “Desde el 
1998 hasta 2011 se perdieron aproxima-
damente 7 millones de cabezas. Para po-
der recuperarlas, necesitamos diez años 
de mucho trabajo”.

“Hay que ser protago-
nistas y generar una pro-
puesta para todos”.

FERNANDO CANOSA
ANALISTA Y CONSULTOR 
EN GANADERÍA

”Podremos recobrar los perdido”, dijo Canosa en referencia al stock.
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La tendencia de los escenarios producti-
vos indica que es necesario profundizar los 
factores que afectan el valor nutritivo de la 
alfalfa en modelos cada vez más intensi-
vos de carne y leche. “Los cubos y pellets 
de alfalfa representan una alternativa poco 
extendida en el país a pesar de presentarse 
como una fuente de fibra y proteína clave 
para la producción ganadera”, explica Mi-
riam Gallardo, investigadora del Instituto 
de Patobiología del Inta Castelar, Buenos 
Aires, quien trabaja junto a su equipo en 
desarrollar esta propuesta.

“Todos los forrajes son potencialmente 
conservables como fuentes de nutrientes 
aunque la secuencia operativa de con-
servación es compleja y un mal manejo 
puede generar pérdidas de hasta el 40% 
de la biomasa del cultivo”, detalló la técni-
ca. Por esto, es clave analizar y considerar 
las distintas tecnologías de proceso apli-
cables a su procesamiento con el objetivo 
de otorgar valor agregado a este recurso 
y obtener otros alimentos de alta calidad, 
estables todo el año y aplicables a una am-
plia gama de dietas productivas.

Los cubos y pellets –pequeñas porciones 
de material comprimido– de alfalfa repre-

ganadería

Heno de alfalfa: agregado 
de valor al cubo

Técnicos del INTA 
Castelar proponen 

alternativas para 
potenciar el recurso 
forrajero. Dietas de 

alta calidad para 
profundizar modelos 

más intensivos de 
carne y leche.

AUTOR Inta Balcarce*

sentan una alternativa poco desarrollada 
en el país a pesar de presentarse como 
insumos muy promisorios en los nuevos 
modelos de producción ganadera intensi-
va, debido a que permiten desarrollar die-
tas muy equilibradas, con un control más 
estricto de la cantidad de nutrientes.

Para Gallardo, este recurso se puede uti-
lizar como “vehículo para aportar otros 
nutrientes específicos como concentrados 
especiales, minerales traza y micro-aditi-
vos, entre otros. Los cubos son excelentes 
fuentes de fibra de alta calidad, mientras 
que los pellets son fuente de proteínas con 
perfil acorde de aminoácidos esenciales, 
aún para aves y cerdos”.

En este sentido, el heno de alfalfa es una 
fuente de fibra importante para la produc-
ción ganadera debido a que “permite equi-
librar las dietas: se logran mejores texturas 
y palatabilidad, a la vez que provee la fibra 
necesaria para el correcto funcionamiento 
ruminal”, explicó Gallardo.

Mejor aprovechado
Si bien la productividad potencial de los 

alfalfares se duplicó significativamente –
de 8.000 kilogramos de materia seca por 
hectárea a más de 15.000– el porcentaje 
de aprovechamiento –pastoreo o cose-
cha– no llega al 60% de la biomasa total 
producida anualmente, en contraste con 
el 80% que sería un rango deseable y al-
canzable para mayor eficiencia biológica 
y económica.

El forraje cosechado con abundantes 
hojas será un insumo con alto valor pro-

teico. La rentabilidad del sistema aumen-
tará significativamente con la obtención 
de henos de calidad. De esta manera, pro-
cesamiento y conservación con altas pro-
piedades le agrega valor a la eficiencia en 
la conversión en carne y leche.

“A pesar de que este recurso es muy 
común en la Argentina –precisó 
Gallardo– en general la calidad 
promedio es muy baja en re-
lación a su potencial nutri-
cional. Además, cuando 
se comercializa normal-
mente se realiza por 
volumen, en lugar de 
calidad, lo que indu-
dablemente tampoco 
contribuye a la sus-
tancial mejora de los 
henos de alfalfa”.

Otra forma de comer-
cialización es en forma de 
megafardos –que llegan a 
pesar de 400 a 500 kilogra-
mos– que si bien son clásicos 
en otros países –como Estados 
Unidos– “en nuestro país esta forma 

Con 4 millones de 
hectárea, la alfalfa 
es el segundo 
cultivo por área 
en la Argentina.

La alfalfa aporta nitró-
geno al sistema, por lo 
que es una forrajera 
ideal en la rotación de 
cultivos para la conser-
vación de suelos.

de compactar el heno es una opción muy 
promisoria para mejorar significativamente 
los atributos nutricionales de este recurso”.

La dieta para el verano
En los sistemas ganaderos de la región 

pampeana, el clima es un factor de efi-
ciencia determinante durante la etapa de 
henificación. Los excesos de lluvias y los 
intensos calores –con alta radicación so-
lar– son las variables más complejas en la 
obtención de henos de alto valor nutricio-
nal. “Por esta razón, el ensilaje de esta pas-
tura es una alternativa muy válida”.

En muchos casos, debido a prácticas in-
adecuadas durante la elaboración –exceso 
de humedad inicial, deficiente compac-
tación y presencia de oxígeno– se puede 
producir una importante degradación de 
las proteínas, con intensa proteólisis –de-
gradación de proteínas– y formación de 
amoníaco.

Actualmente se plantan en la Argentina 
4 millones de hectáreas de alfalfa, lo que 
la ubica en el segundo cultivo por área de 
siembra a nivel nacional. Además, aporta 
nitrógeno al sistema de producción, por lo 
que es una forrajera ideal en la rotación 
de cultivos para la conservación de suelos.

Asimismo, cerca del 60% de la leche 
bovina se produce en sistemas pastoriles 
con grados variables de suplementación, 
en el que la alfalfa es la base de la cadena 
forrajera y constituye al menos el 30% de 
la dieta otoño-invierno y hasta el 80% en 
primavera-verano.

* Publicado en Inta Informa

Los forrajes perdieron terreno ante cultivos agrìcolas, pero buscan recuperarse.
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Enero • CRÍA y RECRÍA

Cómo potenciar la producción 
y mejorar la nutrición.

Esquema 
sanitario productivo

Manejo de pasturas

AUSPICIA ESTA SECCIÓN
Mail de contacto: 
info@barenbrug.com.ar

ENERO 2012

CRÍA:            
Vientres:
- Rodeos de Vacas y Vaquillonas: 
en algunos casos continúan en 
servicio. Controlar en las recorri-
das si sigue habiendo celo.

Toros
- Si salieron de servicio realizar 
raspados correspondientes para 
descartar venéreas.
- Control de Parásitos Internos.
-Aplicar Adaptador MIN y Adap-
tador VIT post servicio.
- Controlar Condición Corporal.

Terneros al pie
-Suplementar con Suplenut (Co-
bre y Zinc) para evitar pérdidas 
de peso.

Todas las categorías 
adultas:
-Control de Mosca de los Cuer-
nos aplicando Arrasa o Aciendel 
Plus.

RECRÍA:
-Control de Mosca de los Cuer-
nos con Arrasa o Aciendel Plus.
- Monitoreo de Parásitos Inter-
nos. 
- Suplementar con Suplenut 
(Cobre y Zinc) en zonas de ca-
rencia.
- Control de Peso.
- Monitoreo de los lotes de re-
cría por los posibles casos de 
Queratoconjuntivitis propios 
de épocas. Tratamiento con An-
tibióticos. 

Claves: 
• Mes de máxima prioridad en manejo de 
pasturas para minimizar reducciones futu-
ras en producción.    
• Altas temperaturas de suelo, días muy lar-
gos y elevada intensidad de luz.
• Deficiencias generalizadas de agua dispo-
nible en el suelo.
• Bajas tasas de crecimiento de pasturas 
• Reducción en la calidad del forraje dispo-
nible.
• Monitorear continuamente disponibili-
dad de forraje y condición productiva de 
las pasturas.
• Afinar manejo de la defoliación para evi-
tar pérdida de plantas.
• Implementar estrategias para enfrentar la 
sequía:

- Ajuste de carga.
-Manejo de la alimentación por catego-
rías, estado fisiológico (lactancia, pre-
ñez), condición corporal y objetivos pro-
ductivos (GDPV; producción de leche/
vaca).  Destete precoz o adelantado.
- Suplementación.  Encierre de catego-
rías prioritarias.
- Intensificar uso de verdeos de verano.

Objetivos 
• Asegurar persistencia productiva de las 
pasturas.
• Mantener cobertura del suelo. 
• Controlar intensidad del pastoreo.  Mane-
jar áreas foliares remanentes altas.
• Asegurar capacidad de respuesta produc-
tiva a lluvias. 
• Combinar uso de pasturas con verdeos de 
verano y suplementos.

Recomendaciones prácticas
• Recorrer frecuentemente las pasturas 
para evaluar disponibilidad y determinar 
circuitos de pastoreo.  
• Mantener altas cargas y pastoreos fre-
cuentes sobre pasturas base agropiro para 
controlar encañazón.  Combinar pastoreos 

menos frecuentes y aliviados con cortes de 
limpieza en pasturas consociadas de agro-
piro con Lotus y festuca alta.  
• Adoptar manejo flexible.  Combinar du-
ración de los pastoreos y períodos de des-
canso según disponibilidad de agua y cre-
cimiento de las pasturas.   Priorizar cuidado 
de pasturas nuevas con buena densidad de 
plantas.
• Mantener remanentes no inferiores a 6 cm 
en pasturas base gramíneas perennes.  Para 
preservar macollos vivos.  
• Elegir lotes a renovar en el próximo oto-
ño.  Sacrificar los lotes de peor condición 
productiva para suplementar y alargar du-
ración de rotaciones de pastoreo. 
• Definir estrategia de control de malezas y 
barbechos para la próxima siembra de pas-
turas y verdeos.  Comenzar con las aplica-
ciones de glifosato cuando existan buenas 
condiciones de humedad y las malezas es-
tén creciendo activamente.  
• Monitorear y controlar aparición de plagas 
promovidas por la sequía.  Se han detecta-
do ataques severos de tucuras, pulgones 
moteado y negro, trips y arañuelas.  Con-
sultar por umbrales críticos y alternativas 
de control. 

Grama Rhodes 
• Continuar con las siembras en aquellos lo-
tes que hayan acumulado por lo menos 40 
mm de agua en el perfil. 
• En pasturas establecidas mantener pasto-
reos rotativos, de corta duración con altas 
cargas cada 20 a 40 días según crecimiento 
de la pastura.  Conservar remanentes no in-
feriores a 15 cm para favorecer formación 
de estolones y permitir rápido rebrote.   Ob-
jetivos: promover pasturas de alta calidad 
(elevada proporción de hojas) y controlar 
la floración.   
• Los primeros pastoreos en la estación de 
crecimiento pueden hacerse con catego-
rías de recría o con vacas de cría con buena 
condición corporal. 

NO SE OLVIDE CONSULTAR A SU MéDICO 
VETERINARIO RESPONSABLE SANITARIO 
DEL ESTABLECIMIENTO
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DESDE el LOTE

El aprovechamiento del maíz como 
grano y silo aparece como una oportuni-
dad para el desarrollo de la ganadería bo-
vina del Valle Medio, Río Negro. Con un 
uso estratégico de las reservas en épocas 
de déficit, es posible optimizar la oferta 
de alimento durante el año y aumentar la 
eficiencia de la producción de carne por 
hectárea.

“Los valles irrigados tienen el potencial 
de producir alimento para todas las va-
cas de la norpatagonia”, expresó Verónica 
Favere, especialista en producción de fo-
rrajes del Inta Valle Medio quien además 
agregó que “el cultivo de maíz es una al-
ternativa interesante debido al alto conte-
nido de energía de los granos”.

Entre los suplementos más utilizados, el 
maíz como grano seco, húmedo o silaje 
juega un rol clave en muchos de los sis-
temas ganaderos argentinos. El guardado 

Avances en la ganadería

La producción de maíz 
en los valles irrigados 
son un complemento 

estratégico para cubrir 
la alimentación de los 

bovinos.

Forrajes para la patagonia

de este cultivo en silos ayuda a cubrir los 
requerimientos de los animales durante el 
periodo invernal y balancear los nutrien-
tes cuando hay déficit de energía.

“La alta producción de materia seca 
por hectárea, mayor volumen de energía 
digestible y la excelente aptitud para el 
ensilado –por su alto contenido de car-
bohidratos no estructurales solubles–  le 
permite al productor una mayor indepen-
dencia de las condiciones climáticas para 
su confección”, explicó Favere.

Comparado con otros modos de con-

servación forrajera, este sistema presenta 
mayor estabilidad, “lo que se define como 
un seguro de producción”, señaló. Las 
decisiones de manejo del cultivo y de la 
práctica del ensilado –densidad de plan-
tas a cosecha, tipo de híbrido, momento 

y altura de corte, 
tipo de silo y ta-
maño de picado– 
deberán tender a 
un alto rendimien-
to productivo con 
un elevado valor 
nutritivo.

De acuerdo con 
ensayos prelimi-
nares, es posible 
producir alimen-
to suficiente para 
150 novillos con 
una ganancia dia-
ria de peso de 1 
kilogramo. “Las 
ganancias diarias 

de peso vivo –precisó la técnica– no sólo 
dependen de la dieta en el corral, sino de 
la historia previa de esos animales: cómo 
fue su recría, calidad genética y manejo”, 
entre otros.

A futuro, adelantó Favere, se ensaya-
rán mejoras en el contenido de proteína 
bruta, como pellet de girasol. “Debido 
a la simplicidad del sistema, el produc-
tor podrá realizarlo con una dedicación 
aproximada de dos horas diarias y sin 
necesidad de contar con maquinaria ni 
mano de obra”. 

Guardar provisiones 
en silos permite a los 
productores inde-
pendizarse del clima

Entre los suplementos más utilizados se destaca el maíz como grano seco, húmedo o silaje.
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CLASIFICADOS

1  • MAQUINARIA 2 • SERVICIOS 3 • INMUEBLES RURALES  4 • VARIOS

¿Querés 
vender 
o comprar?

Ponete en contacto con 
los 65.000 
socios lectores 
de LAS BASES 
en las Sociedades 
Rurales de CRA 

1

Confederaciones Rurales Argentinas
CARBAP • CARTEZ • CARSFE • FARER • CHAFOR 
CARTUC • FAAS • FEDERSAL • FERUJUY • 
RIO NEGRO • CHUBUT • FIAS . CAR • CORRIENTES

tractOr deutz 55 
como nuevo pintado completo 
cubiertas nuevas con cabina 
Tel: 03465-15660139 

COSECH. NEW HOLLAND 
TC57. Año 2006. 
180 Pot. 23 FT. 
Tel: 03525-429400

COSECH. NEW HOLLAND 
TC57. Año 2006. 
180 Pot. 23 FT.
Tel: 03525-429400

COSECH. NEW HOLLAND 
TC57. Año 2005. 180 Pot. 23 FT. 
Tel: 03525-429400

COSECH. VASSALL 
1550. Año 2005. 28pi. 
Tel: 03525-429400

COSECH. DON ROQUE 
170rv. Año 2004. Pot 330. 30pi. 
Tel: 03525-429400

COSECH. ARAUS 
510/76 Perkins 140hp. 
Plat Flex de 7 surcos. 
Tel: 03472-429099

COSECH. JOHN DEERE 
1175/96 Plat Flex 19 pies. 
Tel: 03472-429099 

COSECH. JOHN DEERE 
1175/96 Plat Flex 19 pies. 
Tel: 03472-429099 

COSECHADORA CASE 
2388/98 4X4 Monitor Plat  Flex 
30 pies 2004. 
Tel: 03472-429099 

COSECH. CASE 2388/04 
4X2 Monitor Plat de 30 pies. 
Tel: 03472-429099 

COSECH. NEW HOLLAND 
TC 57/94 Plat Flex 23 pies. 
Tel: 03472-429099 

COSECHADORA CASE 
2388/05 4X2 Monitor Plat
Tel: 03472-429099 

COSECHADORA JOHN DEERE 
1175/97 Plat Flex 23 pies. 
Tel: 03472-429099 

COSECH. NEW HOLLAND 
TC 59/00 Plat Flex 23 pies. 
Tel: 03472-42909

COSECHADORA BERNARDIN 
2120. Año 2004. 23pi. 
Tel: 03525-429400

COSECHADORA DON ROQUE 
125RV.  Año 1994. 
Tel: 03525-429400

TRACTOR JOHN DEERE 
4730. Pot 130. 
Tel: 03525-429400

TRACTOR CASE 
9330. Año 1998. Pot 240. 
Tel: 03525-429400

TRACTOR CASE 
7210. Año 1998. 200 HP. 
Tel: 03525-429400

TRACTOR HEW HOLLAND 
TM 165. Año 2003. 165 HP. 
Tel: 03525-429400

COSECHADORA ARAUS 
510. Año 1985. Pot 170. 16FT. 
Tel: 03525-429400

COSECHADORA MASSEY 
FERGUSON 5650. Año 1991. 
Pot 160. 19FT. 
Tel: 03525-429400

COSECHADORA CASE 
2399 EXTREME. Año 2007. 
Pot.325 30FT. 
Tel: 03525-429400

COS. MASSEY FERGUSON. 
Año 2007. M43. Pot 245. 30FT. 
Tel 03525-42940
03525-429400

COSECH. NEW HOLLAND 
TC 57. Año 1997. 
Pot 180. 19 FT. 
Tel: 03525-429400

COSECH. NEW HOLLAND 
TC59. Año 1998. Pot 230. 23 FT. 
Tel: 03525-429400

COSECH. NEW HOLLAND 
TC 57 MEC. Plat 19. Año 2003. 
Pot 175. 19pi. 
Tel: 03525-429400

COSECHADORA JOHN DEERE 
1075. Año 1995. Pot 170. 19pi. 
Tel: 03525-429400

COSECHADORA VASSALLI 
A1550. Año 2007. Pot. 240. 
28 FT. 
Tel: 03525-429400

COSECHADORA CASE 
2388 ESPECIAL. 
Año 2004. Pot 284. 30pi. 
Tel: 03525-429400

TRACTOR AGCO ALLIS 
6150. Año 2006. Pot. 150. 
Tel: 03525-429400

TRAC. MASSEY FERGUSON 
1078. Año 1976. Pot 70. 
Tel: 03525-429400

TRACTOR JOHN DEERE 
4730. Año 1986. Pot 130. 
Tel: 03525-429400

COSECHADORA VASSALLI 
V-1200/97 Perkins 180, 
Plat  Flex  23 pies. 
Tel: 03472-429099 

COSECHADORA VASSALLI 
V-1200/91 Deutz 160 
Tel: 03472-429099 

COSECHADORA DON ROQUE 
RV-150/03 Cumins 
Plat Flex 28 pies. 
Tel: 03472-429099 

COSECHADORA JOHN DEERE 
1185/96 Plat Flex 23 pies. 
Tel: 03472-429099 

COSECHADORA VASSALLI 
V900. Año 1976. Pot. 160. 16 FT. 
Tel: 03525-429400

COSECHADORA VASSALLI 
1200. Año 1988. 19 FT. 
Tel: 03525-429400

COSECHADORA VASSALLI 
1200. Año 1990. Pot 160. 23 FT. 
Tel: 03525-429400

COSECHADORA CASE 
2388 EXTREME. A
ño 2009. Pot. 284. 30pi. 
Tel: 03525-429400

COSECHADORA JOHN DEERE 
1450. Año 2003. Pot. 180. 23FT. 
Tel: 03525-429400

COSECHADORA CASE 
2388 EXTREME. Año 2004. 
Pot.280. 30FT. 
Tel: 03525-429400

TRAC. MASSEY FERGUSON 
1195/83 cabina 23.1x30. 
Tel: 03472-429099 

TRACTOR CASE 
MXM 135/00 DT semi power 
soid 20.8x38 dual radial. 
Tel: 03472-429099

casilla rural 
marca pampeana de 5.40 me-
tros, nueva, disponible. 
Tel: 03465-15660139  

monotolva 
autodescargable 
de 22 toneladas full, 2 ejes,  
marca ombu nueva disponible. 
Tel: 03465-15660139 

acoplado tolva 
semilla / fertilizante 
de 10 ton. con sinfín cargador 
marca “gaucho” disponible 
$35.000 
Tel: 03465-15660139 

embolsadora 
de granos 
marca rava en muy buen 
estado.- 
Tel: 03465-15660139 

casilla rural 
nueva marca “ideal” de 6.50 m. 
de largo,  por 2.40m. de ancho, 
full. disponible 
Tel: 03465-15660139

4

comunicacion
@lasbases.com

011 4666-8156

COSECHADORA JOHN DEERE 
1550/03 Plat Flex 25 pies. 
Tel: 03472-429099
 
COSECHADORA CASE 
2399/06 4X2 Monitor 
Plat de 35 pies 800x32. 
Tel: 03472-429099 
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Cómo nos ven nuestros lectores Para participar de esta 
sección escriba las respuestas 
y envíe una foto a 
lectores@lasbases.com1 ¿Qué te gusta de Las Bases? • 2 ¿Qué le agregarías?

1 • Es muy interesante lo que propone el perió-
dico. Lo referente a la parte gremial está muy 
bien tratado. Los problemas del campo, comer-
cialización, retenciones y otros inconvenientes 
están bien contados y ojalá que sigan así.

2 • Creo que hacer algunas notas con produc-
tores que estén pasando muchos problemas le 
vendría bien al periódico. La tecnología de punta 
siempre es buena, pero que todos los producto-
res sepan los problemas de sus pares es funda-
mental. Sobre todo con el trigo en todo el Sudes-
te de la provincia de Buenos Aires.

1 • Me gusta mucho la diversidad de temas que 
se tocan. Las secciones político gremiales que 
tiene LAS BASES son muy completas y muy 
buenas. Es muy interesante lo que están ha-
ciendo ahora, de ir rotando zonas y como van 
llegando de a poco, a todos los rincones de CRA.

 
2 • Me interesaría mucho que vayan incluyen-

do cada vez más, notas técnicas-productivas 
acerca de ganadería. Tecnologías de punta, en-
gorde a corral con suplementación, insemina-
ción, y otras técnicas que nos sirven mucho a 
los ganaderos.

1 • Es muy buena la amplitud tanto de temas 
como de zonas a las que viajan. Toda la infor-
mación de cada región es muy importante para 
todo CRA. Además, me gusta mucho la diagra-
mación, el tamaño y la calidad. Es muy bueno 
en lo que es el rubro de campo.

2 • Ahora que se está reflotando el tema de 
ganadería por los precios, me interesa mucho 
que se toquen temas referidos a eso. La parte 
técnica, nuevas tecnologías, pasturas implan-
tadas. De eso hay, pero me gustaría siempre 
leer más.

Juan Carlos Labandal
Asociación Rural de General Madariaga

Francisco Vasallo
Presidente S.R. VILLAGUAY

Eduardo Sánchez de Bustamante
S. R  de Venado Tuerto

Rechazo a la 
prohibición de desmontes

Carta de la Rural del Sudeste Santiagueño

Ante la suspensión por la muerte del dirigente 
Cristian Ferreyra, rechazan los hechos de violencia 
pero piden seguir trabajando.

La Sociedad Rural del Sudeste San-
tiagueño envió, en el mes de diciembre, 
una nota al ministro de la producción 
Ingeniero Luis Gelid, en rechazo por la 

prohibición de la Ley de Desmontes. 
“Queremos expresarle nuestro más 

sentido pesar y honda preocupación y 
desconcierto por los hechos de violen-

cia acaecidos en el departamento Copo, 
que terminaron con la vida del dirigente 
campesino Cristian Ferreyra. En el mis-
mo sentido, debemos decir que, como 
institución, como productores, y sobre 
todo como ciudadanos de bien, recha-
zamos de manera intransigente y abso-
luta todo acto de violencia de cualquier 
naturaleza y por cualquier motivo, y más 
aún, cuando se ve comprometida la vida 
o la integridad física de las personas. Por 
ello, hacemos voto para que se ponga 
énfasis en el pronto accionar de la justi-
cia y se brinde un baño de luz sobre los 
hechos que a nuestro modesto entender 
están siendo difundidos de manera dis-
torsionada y direccionada, agravando la 

“Además de un gran 
daño económico y pro-
ductivo, emerge la inse-
guridad jurídica”.

Desde la rural santiagueña consideran que impedir no es una solución.

ZONA de referencia

hecho de paralizar todos los trabajos 
de desmonte, aún los ya iniciados; y la 
cancelación de todos las autorizaciones 
de desmontes ya otorgadas dentro de 
las exigencias planteadas por el mismo 
Gobierno, además de causar un gran 
daño económico y productivo al sector 
y por ende a la provincia toda, lo que 
sería el daño colateral más leve y super-
ficial, sumerge a la sociedad producti-
va en una grave e indeseable sensación 
de inseguridad jurídica e institucional. 
Todo ello, agravado por el hecho de 
que, de acuerdo a nuestro parecer, di-
chas medidas no traen aparejada nin-
guna solución concreta a los numerosos 
conflictos por la tenencia de tierras, que 
se suscitan en todo nuestro vasto terri-
torio provincial”. 

Por último, recordaron en la carta 
que la Sociedad Rural “siempre defen-
derá a todos aquellos propietarios de 
inmuebles rurales que tengan títulos 
de propiedad, obtenidos dentro de la 
más rigurosa legalidad, y que desarro-
llen las actividades de limpieza, des-
monte y pro-
ducción en el 
infranqueable 
marco de res-
peto a la ley 
y las normas 
que regulan la 
misma”.

confusión de la ciudadanía toda”, expu-
sieron desde la entidad rural.  

“Nos vemos en la penosa obligación 
de manifestarle nuestro más profundo 
desacuerdo con las medidas tomadas 
por el Gobierno de la Provincia, como 
reacción a los hechos antes comentados, 
por considerarlas, desproporcionadas, 
inadecuadas e inoportunas; ya que, el wwww.lasbases.com
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